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~. INTRODUGCXO

A presente pesquisa visa a identificar as diferentes
categorias sécio-econdmicas de produtores rurais no nicleo coloni
al J.K., Mata de S3o Jodo-BA, bem como as formas de integracgdo
dessas unidades com o setor urbano industrial e Os problemas que

seus titulares enfrentam no desenvolvimento das atividades agrope

cuarias,

Esse ndicleo de colonizacdo teve inicio em 1957, atra
vés do Departamento de Desenvolvimento Agrdrio (D.D.A.), drgdo
vinculado & Secretaria da Agricultura do Estado da Bahia, que

identificou cinco propriedades rurais, as quais totalizaram uma
area de 5.225 ha, no municipio de Mata de S3o Jodo, com 0s nomes
de Lunda, Quebra Coco, Itapecirica, Camagari e S3o Pedro, respec-
tivamente. Adquirindo-as iniciou-se, assim, o projeto de coloniza
Gao que recebeu o nome de Nucleo Colonial Juscelino Kubitschek

(k)" .

*/ As informagdes sobre o Nicleo Colonial J.K. foram obtidas atra
vés de documento da Secretaria da Agricultura do Estado da Ba-
hia (5).
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Inicialmente foram alocados recursos destinados

i
i
!

aos

trabalhos topogridficos de medigd3o da drea. Em seguida, as cinco

. propriedades foram divididas em lotes com uma drea média de 22ha,

. tendo sido construidas uma agrovila-sede do nidcleo e mais duas
|

i .
 agrovilas que receberam os nomes de vila de Itapecirica e Dantas

|
/Junior (Camagari), finalizando com a abertura de estradas vici -
|

' Lais para o escoamento da producdo agricola.

‘ O povoamento do nicleo foi efetuado pelo Governo Es-

‘tadual, auxiliado pelo entSo Servigo Federal de Imigragdo. Foram
!

alocadas familias de origem japonesa e brasileira, num total de

| £ . .
231 familias, as quais foram assentadas em lotes que variavam de

10 a 25 ha. O processo de distribuicdo dos lotes foi aleatdrio.
‘ ¢

A aceitagdo, por parte dos colonos, de lotes com dreas maiores

i
ou menores ficou a cargo de cada um, de acordo com sua disponibi-
|

}idade de pagamento, sendo-lhes oferecido trés anos: dois de ca -

réncia e um para quitagdo dos mesmos.
|
i 3 . ~ ~ . s
O municipio de Mata de S3o Jodo localiza-se na area

do recbncavo baiano, prdéximo & drea metropolitana de Salvador
|

(60 xm) e do polo petroquimico de Camagari (18 km). O clima dessa
régiﬁo é sub-uUmido, com precipitacdo pluviométrica variando de
590 a 1.800 mm, com chuvas de margo a julho e temperaturas que va
‘riam de 25 a 32°c. A atividade predominante no municipio de Mata
dL S3o Jo3o ¢é a agropecuaria, destacando-se a olericultura, fru-

ticultura, floricultura, plantas condimentares, pequenos animais,

|
suinocultura e bovinocultura mista em sistema de semi-confinamen-
|

tc‘?* .

.
*/ Informagdes obtidas no Escritdério Local da EMATER-BA, em 1987.
i

|
1
1

\



3

A proximidade com os grandes centros consumidores e
|

a natureza da produgdo agropecudria desenvolvida constltuem fato-

——

res que favorecem_aA;g;gg;agagﬁdgg unidades de produg¢do desse mu=-

nicipio ao complexo agroindustrial, mas provoca um processo de di
|

{,gsfenc1agao entre tals unldades. E a partir dessa Stica que
I

P

se
. procura estudar as pequenas unidades de produgdo do nucleo colo -
. nial J.K.

i l.1. Integragdo agroindustrial e unidade de produgao

Complexo agr01ndustr1al é definido por MULLER (18)
como © conjunto dos processos técnico-econdmicos e sociais liga -

@os a producido agricola, ao beneficiamento e sua transformagdo, a
)

produgdo de bens industriais para agricultura e aos servigos
|

fi-
nanceiros e comerciais correspondentes. Embora as raizes do com -

Plexo agroindustrial brasileiro assentem-se no processo
\

industri
al urbano dos anos 30 e 40,

\
% -

sua expansdo é recente e estd associa
a a politica de modernizagdo agricola do periodo de 1968-1976% .

Até entd3o, a integragdo do setor rural com o setor urbano-indus -
|

trial era caracterizada por uma situagd3o onde a agricultura figu-
rava como fornecedora de alimento, produto de exportagio e maté-

ria prima para a transformagio industrial sem, contudo, consti

-
:
I

tuir um mercado para os produtos industriais. Tal situacgdo decor-
I

r%a da natureza extensiva da exploragdo agricola brasileira

e
|

:X Veja, por exemplo, ALENCAR (1), MULLER (18) e SORJ (25).
|

|
|
i
|
\



|

4
»
! consequente baixo nivel tecnoldgico. No final da década de 1960

’

ando » 4 0] (]
| qu O Estado rassou a acionar o tesouro publico para a moderni

. 2agao da agricultura, essa situagdo comegou a se modificar. As po

4 . ’ [y . » . ~
| liticas de crédito e subsidios proporcionaram condigdes de trans-

- formar segmentos do setor rural brasileiro em consumidores de

ibens e servigos do setor urbano-industrial. A ampliagdo do proces

' »0 urbanizagdo e a concentrag3o da populac3o em centros

| urbanos

| & o 4
ide medio e grande porte e a melhoria do nivel de renda dos estra-
\

| ’ . . . . ~ ~ »
htos medios da sociedade criaram condicBes para expansac do capi -

i .
tal comercial (representado, por exemplo, pelas grandes redes de
|

isupermercados) e expansdo do capital industrial, voltada para o

| s, .
processamento de alimentos e matéria prima agricola, bem como pa-
L -

i ~ . 3 ’ 3 ~
ra a produgdo de mdquinas e insumos agropecudrios. A expans3o do

|
capital comercial e industrial provocou o surgimento de novas for
‘ L

#as de integragdo das pequenas unidades familiares, alterando os
|

?eus processos produtivos, SORJ (25), SORJ & WILKINSON (27). No

‘ L3 L] ~ . - 3
entanto, as modificagdes pelas quais passou a agricultura brasi -
|

leira ndo se fizeram sentir com a mesma intensidade em todo o ter

i
ritdrio nacional. Além disso, a natureza discriminatdria das poli
|

| . ~ ’ o . . a
ticas de modernizagdo, concentrando crédito, subsidio e assistén-
I

c?a técnica nos produtos de exportacdo e/ou de transformagdo in-

l . 2 o -
dustrial e nos meédios e grandes produtores comerciais*, atuou co-
|

m¢ um outro fator de diferenciagdo social das unidades de produ -

|
g%o no Brasil (4, 18, 25).

|
i
|

*/ A natureza discriminatoria dessas politicas s3o analisadas nos
| estudos de autores como ALENCAR (1), ALENCAR & MOURA (3), FI-
| GUEIREDO (8), MOLINAR (17), MULLER (18), SCHNEIDER (23), SORJ
| & WILLKINSON (27).

|
\
|
\

\



& 5
& Segundo MULLER (18), a andlise de transformagdo na a

gricultura brasileira mostrou que esta ocorrendo:

| a) uma significativa expansdo da grande burguesia in

 dustrializada (produtores de médio e grande porte que obté&m gran-

‘des volumes de produgdo, gracas a uma elevada composigdo de capi-

 tal) e pequena burguesia industrializada (produtores que, em su -
|

ﬁperficies relativamente diminutas, obt&m volumes de produgdo ca-

i ~ . ~ ~
'sualmente grandes, gragas a combinagao de trabalho n3o remunerado
|

ﬁcom trabalho remuneradc)nas proporgdes em que predomina, claramen

& .. . ~

te, o primeiro tipo de mi3o-de-obra
\

P elevada composig¢do de capital .
|

|

: b) um diminuto crescimento da burguesia

que opera com relativa

tradicional
i
(proprietdrios de terra cujos proventos residem, sobretudo, na es
|

| »
fera mercantil ou em renda da terra):
|

\

i c) uma diminuigdo da pequena burguesia  tradicional
|

(produtores que, em superficies relativamente pequenas e com pre-
t

| ~» » 3 . -~
domindncia do trabalho familiar, desenvolvem uma produ¢do agrico-

ﬁp caracterizada pela baixa incorporagd3o de processos técnicos e

bﬁixo nivel de producgdo);
|

d) uma queda no crescimento dos pequenos arrendatd-

[
rios parceiros:
i

\ e) um aumento de trabalhadores assalariados, notada-

m‘nte nos trabalhadores temporarios;

\
i £) um aumento ainda maior dos "trabalhadores-a-domi-
|

cilio",

l

4 . ) . . ~ ’ . L4 .
p%i tarios territoriais, sdo trabalhadores agricolas da industria

|
\

isto é, uma enorme massa de produtores que, embora pro -



}
L 6
| e rci i

| comercio urbanos, denominados, nesse estudo, de neo-camponeses.
|

|
|
|

‘ .
l tudos retratam o processo de diferenciagdo social pelo qual passa

Embora utilizando terminologia diferente, outros es- |

|
: @ agricultura brasileira*

" do~-
!
nde da década de 1980,
!

%Jes de produgdo agropecudrias: latifundio, empresa agricola capi-

- ALENCAR & MOURA FILHO (4), fundamentan

S€ em estudos conduzidos na década de 1970 e na primeira meta-

identificaram quatro tipos bdsicos de unida

\ . g .
‘talista, empresa familiar e unidade camponesa. As caracteristicas
\

| . 2 = ~ 2 o~ .
dos quatro tipos basicos de produgao agropecuaria s3o, respectiva

}mente: o latifindio unidade de produgdo que apresenta uma baixa
\ — . o~ s ~ .
composigao de capital, relagoes sociais de produgdo do tipo
|

| U4 . . . ’ .
espurias (parceiros, meeiros, arrendatdrios) e um alto grau de es
\

pecializagéo e comercializagdo em pecudria extensiva e/ou explora
i ~ 3 . ’ . .
gao extrativista e areas multimodulares; a empresa agricola capi
|

talista, de um modo geral, compde-se de unidades de produgdao mul-

?imodulares e sua produgdo agricola é obtida através do uso inten

|
sivo de capital de explorag83o, com relagdes sociais de produgdo
|

db tipo capitalista (assalariado permanente ou tempordrio), espe-
|

cﬁalizada (poucas linhas de explorac3c) e um alto grau de comer -
cializagﬁo: a empresa familiar apresenta-se como unidade de produ
¢do modular, com alta composig8o de capital, relagdes sociais de
pfodugéo do tipo familiar, alto grau de especializagdo e comercia
lizagdo da produgdo; a unidade camponesa € a unidade onde a produ
¢80 agricola é obtida em dreas de minifundio, com baixa composi -
g%o de capital, relagOes sociais de produgdo do tipo familiar, po

|

:/\Veja, por exemplo: PEREZ (21), LOPES (13), SOARES (24), MOLINA
| FILHO (16), SORJ & WILLKINSON (27), ALENCAR (1).
|
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licultura (varias linhas de exploragdo) e com baixo grau de comer
' cializagdo.

| Como observaram ALENCAR & MOURA FILHO (4), além dos
‘ . ’ . " ~
| quatro tipos basicos de unidade de produgdo, podem-se identificar

| outros tipos de unidades de producd3o como as "unidades neo-campo-
!

' nesas" e os "tipos hibridos".

‘ Ainda que muitas unidades familia -

| ’ . .
 rés possuam nivels relativamente elevados de capital de explora -

|
'Gao e os produtores, a frente dessas unidades de produgdo, orien-
\

ﬁtem suas agOes econdmicas procurando adequar custos e rendimentos
\ . .o , ~ .

(condigd3o essa indispensavel para a produgcao empresarial), mesmo
|

assim, elas sdo denominadas de unidades camponesas, LOUREIRO(14).
|

ﬁsso ocorre porque as rendas liquidas, geradas por tais unidades,
i ~ ] . ~

sao baixas, garantindo somente a subsisténcia aos produtores e
1

seus familiares, a exemplo do que se verifica nas unidades de pro
L 2

augéo camponesas tipicas. Trata-se, como observa LOUREIRO (14),de

um tipo especifico de unidade camponesa, aquela produzida pela e-
|

?onomia capitalista, resultante da integragdao dos pequenos produ-
tores e arrendatdrios com o capital industrial e/ou comercial, de

nominada por ALENCAR & MOURA FILHO (4) de unidade neo-camponesa.
|

\ De acordo com PEREZ (21), os baixos niveis de rendas
léqpidas encontrados nessas unidades de produgdo resultam do pro-
piio processo de integracdo cujas empresas industriais e/ou comer
ciais tém um comportamento oligopsdnio, determinando a quantidade,
a}qualidade e o preco das mercadorias que compram. Sao elas, tam-

b . .
bém, que determinam a tecnologia a ser empregada pelos produtores,
|

adiantam os insumos necessarios, eventualmente antecipam parcela

d# pagamento em dinheiro, classificam os produtos em tipos e os

|
i
|
|
|
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compram, d a i
D + descontando do valor dessa produgao as quantias "adianta

das" ao produtor. Em funcio desse Sistema, os pequenos produtores
integrados adotam tecnologia relativamente moderna, que implica
um gasto elevado e rendas brutas relativamente altas, mas também
rendas liquidas baixas, ALENCAR & MOURA FILHO (4). Para SORJ et
alii (26), a integracido ao capital industrial e/ou comercial & um
(h£canismo pelo qual o pequeno produtor garante a sua sobrevivén -
cia, afastando a ameaca constante de sua exclusio definitiva das
minimas condigdes de produgdo, representada, fundamentalmente, pe
la perda total da terra, o principal meio de producao de um agri- -
cultor desse tipo. Assim, essa integracdo possui um sentido duplo,
pois, além de garantir a sobrevivéncia do pequeno produtor &, tam
bém, um mecanismo pelo qual a agroindistria assegura seu abasteci

mento,

Observa-se que, de acordo com ALENCAR & MOURA FILHO
(4), os quatro tipos bdsicos de unidades de producdo n3o formam
categorias estanques. E possivel identificar, ainda, unidades que
mesclam caracteristicas de mais de um dos tipos basicos apresenta
dos, provavelmente por se encontrarem em fase de transicdo de uma
para outra categoria de unidade de produgdo. Por falta de melhor
designagdo no momento, tais unidades de producdo sd3o denominadas
de tipos hibridos. PEREZ (21), utilizando indicadores que descre-
vem diferentes niveis de comercializacdo, produtividade e capita-
lizagdo, bem como a predomindncia de mdo-de-mdo assalariada e fa-
miliar ou a existéncia de formas "espurias" de trabalho assalaria
do, identifica varios tipos de unidades de produg3o que poderiam

ser denominadas de tipos hibridos, a saber: unidades gue mesclam
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ca a 4 . L4 . -
racteristicas da empresa agricola capitalista com caracteristi-

cas do latinfundio: unidades que mesclam caracteristicas de empre

sa familiar com caracteristicas da unidade camponesa.

Como observam ALENCAR & MOURA FILHO (4), os tipos hi
bridos constituem unicamente uma aproximacdo empirica da realida-
de. S30 necessdrios estudos mais apurados e de maior profundidade
para que se possa determinar a natureza real dessas unidades, e}
cardter e o ritmo do Suposto processo de transig3o em que se erncon
tram. No entanto, SORJ & WILLKINSON (27) propdem um modelo anali-
tico descritivo para o estudo dessas transformagdes. Nesse modelo,
Oos citados autores cruzam a diferenciagdo cldssica ou vertical
(onde se prevéem a proletarizacio ou aburguesamento das unidades
de produgdo e a eliminac¢do do produtor familiar) com a diferencia
gdo horizontal (onde existe a separagao entre empresas familiares
que conseguem modernizar seus processos produtivos daqueles que

terminam numa pauperizacdo e marginalizagdo crescente, como produ

to do mesmo processo).

No que se refere as pequenas unidades de produgdo,as
transformagOes previstas no modelo analitico descritivo de SORJ &

WILLKINSON (27) podem ser assim esquematizadas:

~J

/I - ao nivel da produgdo familiar, uma tendéncia a e
liminagd3o dos produtores, através da expuls3o e/ou marginalizacgdo
dagueles que ndo conseguem acompanhar os novos patamares tecnold-

gicos; \
pd

7/ IT - uma diferenciacdao horizontal que implica: a) a

/

existéncia de transformac3o dentro do conjunto de produtos fami-
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lia i o z
res, sem que tais transforma¢gdes conduzam a proletarizagdo; b)

UM processo ziguezagueante no qual empresas que anteriormente uti
lizavam predominantemente um trabalho assalariado, Passaram a se

Sustentar fundamentalmente pelo préprio trabalho familiar.

Segundo SORJ & WILLKINSON (27), a utilidade central

desse modelo é mostrar que os processos de diferenciagdo soci-
21 podem levar tanto i heterogeneizagdo da produc3oc familiar e
sua polarizagdo em proletariado e burguesia, quanto a sua manuten
¢ao, porém, diferenciando-se, em seu interior, produtores familia
res, que permanecem viéveis,de outros em processos de pauperiza -
¢do e de eventualmente expulsdo. Ambos os processos de diferencia
¢do, é bom insistir, geralmente aparecem em forma cruzada, de ma-
neira que, por exemplo, os produtores familiares pauperizados atu

am como forga de trabalho tempordrio nas empresas capitalistas.

—_—

Trata-se, portanto, da formagdao de categorias sociais novas e nio
de estratos de um continuo tradicional moderno. Cada grupo social

tem seu lugar redefinido pelo avango da integragdao agroindustrial

SORJ & WILLKINSON (27) observam, ainda, que o proces
so de transformagdo pelo qual passa a agricultura brasileira, se
tem dado para depurar as relagdes de produgdo capitalista nas
grandes empresas agricolas: fortalecer um importante setor de pro
dutores familiares capitalizados:igerar uma massa de pequenos pro
dutores pauperizados que se encontram marginalizados pela sua bai
xalprodutividade nos grandes circuitos produtivos. Ocorre, de a-
cérdo com esses autores, um processo ainda fluido, onde os méto-
dos de diferenciagao n3ao estdo totalmente definidos. Ainda assim,

pode-se assinalar que a predominancia desses setores e desigual
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. . o~ 4 . . . .
nas diferentes regides do pals, predominando os dois Primeiros no

centro sul e o terceiro, no nordeste.

Em sintese, os estudos revisados mostraram a existén
cia de uma heterogeneidade de unidades de produgdo no campo e a-
centuam as transformagdes sociais resultantes do processo de inte
gragdo da agricultura ao complexo agroindustrial, embora essa he-
-erogeneidade possa também indicar que as distintas unidades de
produgdo tém problemas diferentes e oportunidades diferenciadas
de acesso aos recursos e beneficios oriundos do complexo institu-

cional da sociedade.

1.2. Diferenciagdo social no campo e acesso acs beneficios so-

ciais

Estudos conduzidos sobre o processo de modernizagio
da agricultura brasileira, durante as duas Ultimas décadas, mos -
traram que as politicas adotadas para dinamizar esse processo fo-
ram altamente seletivas e discriminadoras em relagdo as diferen-

tes categorias de produtores, tais como:

a) as politicas de crédito e subsidios foram orienta

das para os médios e grandes produtores comerciais (1, 17,22,23);

b) a extensdo rural, em decorréncia do papel de agen
. . ,
te de modernizacgdo, a nivel local, que lhe foi atribuida nesse
’ [ 4 I .
processo, passou a concentrar os seus esforcos tambem nos medios

€ grandes produtores . comerciais, FIGUEIREDO (7) e OLIVEIRA (20):

—_—
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c) os recursos para pesquisa foram canalizados para

08 produtos de transformagdo industrial e/ou exportac3o (como ca-

’ e
cau, cafe, cana-de-acicar, laranja e soja) em detrimento dos pro-

dutos domésticos basicos (arroz, feijdo, mandioca e milho), usual

mente cultivados pelos pequenos produtores familiares, KOHL (12).

’ . . " 0 . . .
Essas politicas seletivas e discriminatdrias tiveram

}como resultado uma concentragdo acentuada de renda e terra.

[do FIGUEIREDO (8), em 1970 os 50% mais pobres da zona rural deti-
|

Segun

‘veram 22,4% da renda rural e, em 1980, concentraram 44 , 2% dessa

\renda, enquanto 1% dos mais ricos quase duplicou sua participacgao,

ipassando de 10,9% em 1970 para 29,3% em 1980. Com relagdo a con -

Lcentragﬁo de terra, o indice de GINI passou de 0,843 em 1960 para
|

‘0,859 em 1980. Embora do ponto de vista histdrico, a concentragdo

de terra no Brasil seja classificada como uma concentragdo muito

Forte (superior a 0,701), a tendéncia verificada nos Gltimos anos

foi de acirrar esse processo de concentragdo, ALENCAR & MOURA FI-

lLHO (3). O acirramento do processo de concentragao de terra  no

Brasil pode ser um

_resultado da tendéncia de eliminag3o ou prole-

%arizag&o dos pequenos produtores que se encontram marginalizados.
pela suéwgéixa produti§idade, como observaram SORJ &  WILLKINSON
At27). No entaﬁto, segundo FOWERAKER (10), a forma de ocupagao da
%ronteira agricola, através das grandes propriedades, pode ser ou

ro fator que caracterizou o acirramento da concentragao de terra

Wo Brasil, durante as ultimas duas décadas.

\ Além dos problemas diretamente relacionados com as
oliticas de modernizagdo, as diferentes unidades de produgdo po-

ﬁm defrontar com problemas originados do confronto de interesses

|
|
|
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no mercado. A medida que a agricultura se lntegra

no setor urba-

o-lndustrlal como fornecedora de mercadorias e como consumidora

. ’ . .
de insumos, mdquinas e servigos desse setor,

Ea ter contatos com uma variedade de atores sociais cuja maximiza-

Os produtores passam

lgao dos rendimentos pode estar em
|

Lses dos produtores e com os interesses das elites 1ndustr1a1s,

conflito dlreto com os 1nteres

-

;Xampllflcadas pelas politicas que buscam transferlr parte dos ex-
l

‘cedentes gerados no setor agricola para o setor industrial, atra-

{vés das taxas especiais para a exportagdo dos produtos agricolas

ie controle de pregos para o mercado interno, ALENCAR (1). Em face

a essa nova situagdo, um dos meios preconizados é O associativis-

|
mo os de MEIRELES (15), LOUREIRO (14), MULLER (19) e FLEURY (9)
o

%ndlcam que a necessidade das cooperativas brasileiras de sobrevi

mo rural, destacando-se o cooperativismo. No entanto, estudos co-

verem, Ou mesmo, de ampliarem a capacidade de competigao no merca

do tem levado essas associacBes a adotarem estratégias adminis -

|

trativas, cujos resultados tém afetado, de modo variado, as dife-

rentes unidades de produgao.

|

|
|

l o .. ~ .
antavels que demandem técnicas de produgdo ou com produtos cujos

Uma dessas estratégias € operarem com produtos mais

niveis econdmicos de produgdo possam ser obtidos nas propriedades
. I
maiores e mais capitalizadas. Os resultados desse método tém sido #
diversos para grupos de produtores associados: para um grupo, a

cooperativa proporciona condigdes de ampliarem os rendimentos e

para outro grupo, apenas condigdes de manterem o patrimdnio. Ou-
tfo tipo de estratégia adotada pelas cooperativas brasileiras é a

o?eragéo por consignagdo, ao repassar todos os riscos da comercia
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lizagd3o para os seus associados. Nesse caso, se a cooperativa for
nece ao pequeno produtor crédito e assisténcia técnica, garante-
lhe somente as condigdes indispensdveis para se manter no proces-
SO produtivo. Um estudo realizado por LOUREIRO (14) mostrou que a
saude financeira da cooperativa analisada contrastava-se com as
Precarias condig®es financeiras do pequeno produtor associado, pa
"4 0 qual, a cooperativa, a exemplo do que ocorre com a integra -
¢do das unidades familiares ao capital industrial e/ou comercial
indicadas por SORJ et alii (26) e PEREZ (21), era um mecanismo
que permitia garantir-lhe a sobrevivéncia, afastando-lhe a ameacga
constante de sua exclusdo definitiva das minimas condigdes de pro

dugdo, representada, fundamentalmente, pela perda total da terra.

Os estudos acima citados mostram que, além da classi
ficagdo sécio-econdmica de unidades de produgdo, é necessdrio com
preender como essas unidades se relacionam com o setor urbano in-
dustrial, bem como o acesso das diferentes unidades aos benefi-
cios provenientes do complexo institucional da sociedade*. Essas
premissas podem ser fundamentais para o trabalho de extensdo ru-
ral e, em particular, para a agao dos extensionistas da EMATER-BA,

no nucleo colonial J.K.

*/ ALENCAR (1), KOHL (12), LOUREIRO (14), MEIRELES (15), MOLINAR
(17), PEREZ (21), PINTO (22), SCHNEIDER (23) e SORJ et L

(26]) .
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| 1.3. A agdo da extensdo rural

sdo

\ As familias assentadas no nicleo colonial J.K.
|

}assistidas por um engenheiro agrdnomo, um médico veterind

\rio e um
|

iJoéo.da Empresa de Assisténcia Técnica e Extens3o Rural do Estado

técnico agricola do escritdrio local de Mata de S3o

Eda Bahia (EMATER-BA). Deve-se observar que a aci3o desses técnicos

\néo se concentrou somente no nucleo colonial J.K., estendendo,tam
'bém, a dois municipios com um piblico potencial estimado em 1.200
|

jprodutores rurais.

|

E Com base na programa¢do da geréncia regional, o es -

critdério local de Mata de S30 Jo3o elabora seu plano anual de

trabalho, identificando primeiramente o publico a ser atendido,ba
|

geando-se em dois aspectos. O primeiro, constitui-se na estra

|
Fificaqﬁo dos produtores, feita

através dos seguintescri

~N

AN

L, o,
Ferlos:
|

\ " a) produtores com estrato drea de 0 - 50 ha, caracte
| .
r!:izadcs como pequenos produtores:
|
| b) produtores com estrato area de 51 - 100 ha, carac
l

terizadoscomo médios produtores:

c) produtores com area > 100 ha,caracterizados ¢como

randes produtores.

Q

Mediante tal estratificagd3o, os técnicos do escrito
rio local, procuram direcionar os plaros de trabkalho voltados pa-

ra o pequeno produtor, que se constituem 80% dessa caracteri
|

|

\

|
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zagdo. Os 20% restantes s3o formados pelos médios e grandes produ

tores. O segundo, é a obtencdo do nimero total de produtores ca ‘-
dastrados e assistidos com/sem crédito nos municipios de sua ju -
risdigdo, possibilitando, com isso, a relagdo técnico/produtor,cu
jo minimo é de 1/300, ou seja, 1 técnico para cada 300 produtores.
A partir dai, cada extensionista deve incluir, em sua programagao,
{écnicas de Extensdo Rural, tais como: métodos grupais e métodos
individuais. Os métodos grupais correspondem ao Dia de Campo,Trei
namento de M3o-de-Obra (T.M.0.), Unidade de Demonstragdo (U.D.) e
Palestras*, que deverdo ser cumpridos no decorrer da programagao

anual. Os métodos individuais s3o as visitas planejadas e as visi

tas programadas as propriedades rurais.

As visitas planejadas s3o aquelas em que os técnicos
relacionam alguns produtores cadastrados, através de projetos, cu
jas propriedades localizam-se na mesma direcdo, prestando-lhes as
sisténcia técnica com ou sem crédito. As visitas "programadas"s3o
aquelas realizadas mediante solicitagdes dos agentes financeiros,
para realizagdo dos planos de investimento ou laudo pericial. De
modo geral, as visitas sdo estratégias usadas pelos extensionis -

tas, a nivel de campo, para levar assisténcia técnica e extensio

*/ Dia de campo - E um método planejado pelo qual se demonstra,em
T uma unidade de producdo, a eficiéncia de uma série de praticas
agropecuarias bem sucedidas, com o objetivo de motivar os pro-
dutores a adota-las.
Unidade Demonstrativa - (U.D.) - E um método de extensio usado
para mostrar, por meio de exemplo, a aplicacdo pratica de uma
técnica ou de um conjunto de técnicas, comprovadas em condi -
¢Oes ‘semelhantes pela experimentacgao e pela pesquisa.
Palestra - E uma técnica para grandes grupos em que o orador
disserta sobre um tema, perante uma audiéncia.
Treinamento de m3o-de-obra - (T.M.0.) - Método pelo gqual se
transmitem conhecimentos praticos e se propicia adestramento a
curto prazo e intensivamente.
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, rural aos produtores. Essas estratégias s3o realizadas durante

tres dias da semana, ficando os outros dois, para realizaglo de

& trabalhos no escritdrio e atendimento ao publico. No entanto, a

- Crescente demanda do crédito rural, na regido, tem exigido dos
| técnicos um aumento de seus trabalhos a nivel de campo, em detri-

mento da assisténcia técnica e extens3o rural.

| A simples classificagdo, por estrato drea, n3oc é su-
|ficiente para identificar e caracterizar sdécio-economicamente as

Eunidades de produgdo. De acordo com MOLINA FILHO (16), quando se
|
ldepara com o planejamento da produgdo, assisténcia técnica e ela-

iboragﬁo de sistema de produgdo, a simples classificagdo das unida

des produtivas em fungdo de seus estratos area, naéhtemwgido um‘
ibom critério, pois n3o permite identificar as unidades e os inte-
:resses dos produtores que as exploram. Além disso, a classifica -
igﬁo fundamentada no tamanho da drea n3o retrata a complexidade e
heterogeneidade existente no sistema social rural, como mostram
@ntre outros, os trabalhos de MULLER (18), SORJ & WILLKINSON (27)
% ALENCAR & MOURA FILHO (4). Torna-se necessario, portanto, reali
?ar uma caracterizagio sdécio-econdmica dos produtores do -nucleo
ﬁ.K., através de um estudo que envolva um conjunto multidimensio-
bal de varidveis, refletindo: a) as formas como esses produtores

rganizam a sua produgdo; b) o modo pelo qual eles se integram ao

etor urbano industrial. Tal caracterizagdo, acredita-se, pode

ornecer a EMATER-BA, instrumentos mais adequados para o planeja-
mento de suas atividades, junto aos produtores do nicleo colonial
.x.




Z2. OBJETIVOS

2.1. Geral

Caracterizar sdcio-economicamente as unidades de pro
-~ L4 ’ . . .
dugdo agricola, no nucleo colonial J.K., no municipio de Mata de

S3o Jo3o, Bahia.

2.2. Especificos

- Identificar as formas de organizagdo da produgio.

- Identificar as formas de integracgdo das unidades

de produgao com o setor urbano industrial.

- Identificar os problemas e possiveis solugdes a

partir da perspectiva dos produtores entrevistados.



3. METODOLOGIA

3.1. Populacdo e amostra

A populacgdo estudada é constituida de 231 unidades
de produgdo,obtidas da sub-divis3o das cinco grandes propriedades
rurais, identificadas da seguinte forma: Fazenda Lunda - 68 lotes
Fazenda Itapecirica - 62 lotes; Fazenda Camacgari - 44 lotes; Fa -

zenda Sao Pedro - 34 lotes e Fazenda Quebra Coco - 23 lotes (Figu

ra 1).

Para a realizagdao do presente estudo, o tamanho da a
mostra foi de 25 unidades de produgdo (UPs) obtido através do mé-
todo proporcional definido pela fdrmula de COCHRAN (6), com vari-
dncia fixada a nivel de confianca de 95% e um erro de 1 ha ou se-

| *
Jae=1et=2

*/NO = Nh.sh?/y.v
NO = Estimativa do tamanho da amostra.
th = Tamanho da amostra estratificada.
Sh® = Variancia da populacgdo.
V = Varilncia fixada a nivel de confianga de 95% e um erro de
1 ha. NO
Fator de corregao para N = e
populacgdo finita 1+

N
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3.2, Coleta e andlise dos dados

Os dados utilizados nesse trabalho foram obtidos a-
través de questiondrios, previamente testados, aplicados por dois
extensionistas da EMATER-BA e pelo autor deste trabalho aos agri-
-ltores ou administradores das unidades de produgdo selecionadas.
A coleta de dados ocorreu durante os meses de margo, abril e maio
de 1987 e as informagdes obtidas referem-se ao ano agricola 1985/

86. Para andlise dos dados utilizou-se o método tabular.

3.3. Modelo tedrico

Como foi observado no Capitulo 1, as mudangas pelas
qgg}sAgggggu a agricultura brasileira, n3o se confinaram somente
as transformagdes técnico-econdmicas, mas abarcaram também a es-
trﬁturgrsocial. Entre as modificagdes que se processaram na estru
tura social, evidenciou-se a diferenciagég_g£g§gggzg_gggfgﬁgf;qgg_

tintos tipos de unidades de produgdo. Considerando que qualquer

—

estudo, que busque caracterizar sdécio-economicamente os produto-
res rurais deva retratar tal diferenciac3o, os seguintes concei-
tos, extraidos dos trabalhos revisados no Capitulo l, foram toma-~
dos como teoricamente relevantes para a presente pesquisa: a) uni
_|dade de produgdo; b) formas de organizagdo da produgdo: c) inte-

gragdo ao complexo agroindustrial.,
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} 3.3.1. Unidade de producio

A unidade de produgdo (UP) é definida como a drea de
terra em que a produgdo agropecuiria é realizada. Esse conceito,
| porém, ndo se restringe ao aspecto legal da propriedade da terra,
Una vez que se incluem dreas arrendadas e ireas sob posse, ALEN -

' CAR (2), e a essa concepgdo est3o relacionadas as seguintes varid

veis analiticas: a) posse da terra (propriedade, parceria, arren-

' damento e drea sob posse): b) tamanho da drea a qual pode ser

~classificada em minifindio, modular e multimodular.
| 3.3.2. Forma de organizagdo da producio

Forma de organizagdo da producio refere-se ao modo
’pelo qual os fatores de produg3o (terra, capital e trabalho) s3o
}combinados dentro de uma unidade de producdo, ALENCAR (2). As va-
‘ridveis que est3o associadas a esse conceito referem—se a: a) com
3posigéo de capital:; b) relagdo de produgdo; c) grau de especiali-

zagdo; d) uso de recursos administrativos.

i Composigd3o de capital diz respeito a relagS8o entre
| .
investimento, benfeitorias, mdquinas, equipamentos, insumos e mdo
de-obra. A relagdo de produgdoc se constitui da interac3o existen-

te entre o proprietdrio da terra e m3o-de-obra utilizada na produ

G3o de um bem ou mercadoria, assumindo as seguintes formas: a) as
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salariamento; b) trabalho familiar:; c¢) parceria e arrendamento;d)

formas espurias.

Nas relagdes de producdo caracterizadas pelo assala-
riamento, a sobrevivéncia do trabalhador resulta exclusivamente
do saldrio recebido pela venda do seu trabalho. Esse tipo de rela
G380 de produgdo é denominado de capitalista. As relacSes de produ
¢80 do tipo familiar s3o Ccaracterizadas pelo trabalho n3o remune-
rado, executado por membros de uma mesma familia que exploram uma

mesma unidade de producdo.

Na relagdo de produg3o do tipo parceria, o produto

apropriado pelo proprietdrio da terra & efetuado através de um a-

~cordo, que permite ao trabalhador o cultivo de suas terras em tro

.ca de uma renda em produto ou mesmo em uma renda em dinheiro (em

proporgdo fixa ou varidvel de sua producio).

O arrendamento, a rigor, n3o constitui uma relagdo

de produgdo, pois nesse caso a renda que o proprietdrio usufrui ,

‘resulta do aluguel da terra (renda da terra), ou seja, de uma

;quantia, de um modo geral fixa (isto é, independente do volume

de produgdo que nela se obtenha).

As relagdes de produgdo denominadas de "espirias",
sdo, aqui consideradas, aquelas em que o assalariamento apresenta
se mesclado com a parceria e o arrendamento. As relagdes de produ
¢3o aqui denominadas de "espurias" s3o, segundo os estudos discu-
tidos no capitulo 1, as relagdes de produgdo predominantes nos la

tifindios tradicionais.

Grau de especializag3o refere-se ao numero de li-
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nhas de produgdo existente dentro de uma unidade, isto é, se a
renda do produtor depende ou n3o do desenvolvimento de uma ou de
varias atividades. Segundo MOLINA FIILHO (16) ,a especializagdo &
um dos tragos caracteristicos das unidades de produgdo do tipo em

presarial, sejam elas capitalistas ou familiares.

De acordo com ALENCAR & MOURA FILHO (4),as unidades
Jde produgd@o do tipo empresarial produzem, basicamente, valores de
troca e dependem de tecnologia industrial para produzir e as ope-
ragdes que efetuam s3o avaliadas do ponto de vista das relagdes
beneficio/custo. Assim sendo, espera-se que o0 uso de recursos ad-
ministrativos (organizag8o, planejamento, direcdo e controle),cons

titua outro trago caracteristico dessas unidades de produgdo.

3.3.3. Integragdo com o complexo agroindustrial

Complexo agroindustrial foi definido, no Capitulo 1,
como o conjunto dos processos técnico-econdmicos e sociais liga -

dos a produgdio agricola, ao beneficiamento e sua transformagdo, &

produgdo de bens industriais para a agricultura e aos servigos fi

nanceiros e comerciais correspondentes, MULLER (18). Para identi-
ficar o grau de integragdo que os produtores do nicleo colonial

J.K. mantém com esse complexo foram consideradas as seguintes va-

'ridveis: a) produgdo do valor de uso ou valor de troca; b) uso de

tecnologia industrial; c¢) processo de comercializagdo; d) uso de

crédito rural; e) acesso a assisténcia técnica; f)  participacio
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em associag®es formais.

A produgdo de valor de uso (produgdo fundamentalmen-
te de subsisténcia) ou valor de troca (produgdo essencialmente pa
ra o mercado) sera identificada pela relagdo entre o valor da pro

dugdo comercializada e o valor bruto da produgdo agricola total.

O processo de comercializag3o refere-se: a) aos ca-

nais de comercializag3o utilizados pelos produtores do nucleo
’

J.K.: b) a existéncia ou n3o de acordo de compra e venda: c) a na

tureza formal ou informal desse acordo.

Quanto ao uso do crédito rural, procurou-se identifi
car os produtores que utilizaram os recursos do crédito institu -

cional durante os Ultimos quatro anos.

Em relagdo a assisténcia técnica, procurou-se identi

ficar os produtores que t&m recebido assistdncia anual dos servi-

' gos oficiais, bem como de outras fontes de assisténcia técnica e

extensd3o rural e a avaliagdo que os mesmos fazem da assisténcia

recebida.

Ainda como uma dimens3o do processo de integragao
dos produtores ao complexo industrial, procurou-se identificar os
produtores que participam de associagdes formais. Segundo MULLER
(18), os produtores capitalistas (esse autor os denomina de bur -
guesia industrial) sdo organizados a nivel institucional ou pos -
suem tendéncia para tanto, o mesmo ocorrendo com os empresarios
familiares (pequena burguesia industrializada). Procurou-se tam -
bém, nesse caso, identificar se tais organizagdes constituem ou

ndo, a partir da vis3o dos produtores, instrumentos de defesa dos
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seus interesses ou meios através dos quais o complexo agroindus-

trial lhes impBe uma situacgdo de subjugacgdo.

A combinagdo dos conceitos de unidade de produgao,
forma de organizag8o da producgdo agricola e integragdo com comple
| xo agroindustrial, resulta em um conjunto de varidveis analitico-
‘descritivas que caracteriza a complexidade atual do setor agrico
ia brasileiro e evita uma homogeneizacio acentuada dos produtores.

Assim, tais conceitos tornam-se importantes instrumentos para ela

boragdo de sistema de produgdo, planejamento agricola e assistén-

cia técnica.

3.3.4. Formas de integrag3o no nicleo colonial J.K.e iden

tificagdo de problemas

Considerando que a caracterizagdo sdcio-econdmica de
jprodutores rurais,.a partir das varidveis anteriormente descritas,
pode identificar tipos distintos de produtores, insere, nesse es-
tudo, que tais produtores, também possuem problemas distintos e
formas de interagdo também distintas dentro do ndcleo de coloniza

gao J.K.

Quanto a identificag8o de problemas, esse estudo ado
téu a perspectiva utilizada na andlise interpretativa, a qual va-
loriza a percepgdo do produtor, partindo do seguinte esquema: a)
identificagdo do problema; b) possiveis solugdes atribuidas aos

problemas identificados.
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Quanto as formas de interac3o existente entre os co

lonos do nucleo colonial J.K., esse estudo orientou-se no sentido
‘de identificar: a) as diferentes formas de ajuda mitua existentes:
b) a existéncia de acordo de parceria e/ou arrendamento entre co-
/lonos assentados; c¢) as relacBes de trabalho do tipo assalariamen

to permanente ou tempordrio entre colonos: d) dependéncia comerci

21 ou de crédito n3o institucional entre colonos.

3.4. Operacionalizagl3o das varidveis

Para a classificagdo de unidade de producdo (UP) foi
utilizado um conjunto de seis varidveis consideradas no Capitulo
l. Nesta segdo, ser3o descritos os procedimentos adotados para a

: *
operacionalizagdo de tais varidveis .

A) Proporgdo do valor bruto da produgio comercializa

Fa (VBPC) em relagdo ao valor bruto da produgdo agricola total
(VBPA).

| —VBEC  x 100 (%)

| VBPA

Essa varidvel permitiu identificar se a produgao de
unidade orienta-se para o mercado ou para a subsisténcia. o)
VBPC foi calculado através dos dados obtidos na unidade produtora

com relagdo a todo produto que fora comercializado.

*/.A operacionalizaglo apresentada baseou-se no trabalho de ALEN-
T car (2).




28

O valor bruto da produgSio agricola total (VBPA) foi

obtido junto aos produtores na unidade de produgdo, mediante va -
lor em cruzado?de toda produgdo agricola ali produzida. O valor
Iobtido foi transformado em uma unidade padr3o, Maior Valor de Re-
 feréncia (MVR), a unidade utilizada pelo BACEN*, classificando as
UPs** da seguinte forma: as UPs que obtiveram niveis de renda até

¢JO MVR foram consideradas Baixas; de 601-3000 MVR, Médias e >
3000 MVR, Altas.

B) Proporgdo do tempo de trabalho da mao-de-obra fa-

miliar (T.M.O.F.) em relac3o ao tempo de trabalho absorvido pela

unidade de produgdo (TAUP).

TMOF
TAUP

x 100 (%)

Essa variivel permitiu identificar se a mio-de-obra
familiar constitui a forca de trabalho predominante na UP, Para

estabelecer tal proporgio foi necessdrio inicialmente identificar:

i) tipos de forga de trabalho empregados na unidade

de produgdo: a) familiar; b) trabalhadares permanentes; c¢) traba-

1lhadores tempordrios: c) parceiros (meeiros).

ii) identificar o nimero, a idade, o sexo e o tempo
de trabalho das pessoas que compdem cada um desses tipos de forga

de trabalho.

*/ BACEN - Banco Central, carta circular né 682 de 30/11/84, que
estabelece os seguintes valores de MVR: em 1/5/85, igual a
Cz$ 167.106,70; em 1/5/86, igual a Cz$ 328,28. Tirando a mé-

| dia obtém-se um MVR médio no valor de Cz$ 247,74.

**/ UPs = Unidades de Produgio.




29

iii) transformar o tempo de trabalho dos homens, mu-

lheres e criangas em uma medida Unica, denominada "equivalente-ho
mem" (E-h). Um E-h corresponde a forga de trabalho de um homem
adulto, empregado em 300 jornadas. Uma jornada corresponde a 8 ho
ras de trabalho, ou seja, a um dia-homem. Para o cdlculo do E-h
os dias-menor e os dias-mulher s3o convertidos em dias-homem com

v auxilio de uma tabela de E-h, citada por ALENCAR (1)*.

Para se determinar a proporgdo do tempo de trabalho

. da md3o-de-obra familiar (TMOF) em relacdo ao tempo de trabalho ab

sorvido pela unidade de produgdo, utilizou-se a férmula

TMOF x 100 (%) citada anteriormente. Se essa relagdo for maior

TAUP

que 50% considerou-se que a forga de trabalho empregada na unida-
de de produgdo foi predominantemente familiar, se for menor que
50% foi predominantemente contratada. Porém, se essa relagdo apre
sentar percentuais iguais entre as forgas de trabalho empregadas
na unidade de produgdo, para fins de andlise, eia foi denominada
intermedidria.

C) Desenvolvimento de atividades n3o-agricolas (co-

' mércio, indistria, atividades liberais) e a proporgao da renda

proveniente dessas atividades em relagdo a renda do produtor. A
rigor, essa varidvel n3o constitui um indicador para a classifica
gdo de uma UP, pois o fato do titular de uma UP ser comerciante,

industrial, nd3o afetard a caracterizagdo da unidade em si. No en-

:/ Veja Tabela de fndices de Equivalente-homem (E-h), em Anexo,pé
gina 82.
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Etanto, essa varidvel pode auxiliar na diferenciagdo das unidades
ide produgdo, uma vez que ela ajuda a identificar a fungdo que a
terra possui para o "proprietdrio” que n3o vive exclusivamente da
‘atividade agricola (por exemplo: recreagdo, reserva de valor, pro
‘dugdo). Todavia, para identificar a fungdo da terra & necessirio
© uso de outros indicadores como o indicador A. A determinagdo da
s~oporgdo de renda originada de atividades n3o agricolas, em rela
‘gao a renda total, foi feita de uma forma direta, perguntando ao
entrevistado se a renda procedente dessas atividades representava

menos ou mais de 50% de sua renda total.

D) Grau de diversificaclo - essa varijvel permite i-
dentificar se uma unidade de produgdo é diversificada ou especia-
lizada. Segundo HOFFMAN et alii (11), para fins de administragio
rural, considera-se "especializagdo"a producio baseada em uma sé

linha de exploragdo, de modo que o agricultor que a pratica depen

da de uma uUnica fonte de renda. Por diversificagd0 se entende a

pProdugdo de vdrios produtos para o mercado €, nesse caso, o agri-
?ultor dependerd de varias fontes de renda". No entanto, HOFFMAN
Ft alii (11) observam que é evidente que hi poucas propriedades
%ompletamente especializadas no sentido indicado pela definicg3o.

Da mesma forma ndo s3o comuns as UPs que possuam varias fontes de

\enda de igual importéncia. Para medir o grau de especializagdo

u diversificacd3o pode-se utilizar um dos seguintes indicadores:
) nimero de linhas de exploragao; essa medida sé é Util .quando

3o ha muita diferenga de importincia entre as linhas de explora-

iais importantes; c) percentagem de D-hs dedicadas as culturas

l

|
n
i o; b) percentagem da drea de cultivo dedicada as culturas comer
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Eou criagBes importantes: d) percentagem da renda bruta provenien-
}te das culturas ou criagdes importantes. Assim, se mais da metade
‘da renda vem de uma Unica linha de exploragdo, a UP se diz espe-
:cializada7 e) nuimero de exploracdes que contribuem com mais de

10% da renda da empresa. Quanto maior o numero, maior o grau de

diversificagdo; f) indice de diversificagdo, definido pela expres

fdo I = 1 5 onde Fx é a fragdo da renda total proveniente

F x

da linha de exploracgdo X.

Para medir o grau de especializag¢do utilizou-se, nes
‘te estudo, o indicador "d", ou seja: a percentagem da renda bruta
proveniente das culturas ou criagSes importantes. Assim, foi coﬂ-
|siderada como especializada a UP onde mais da metade da renda bﬁg

ta originava-se de uma Unica linha de exploragao.

E) Identificar os canais de comercializagao utiliza-

dos pelas unidades de producio.

»

Essa variavel foi operacionalizada através de pergun
tas especificas do questiondrio, observando os seguintes indicado
res: a) canais de comercializagéo da produgdo utilizados pelos en
trevistados; b) preferéncia pelos canais utilizados; c) existén -
cia de um acordo comercial entre o produtor e o comprador e a na-
tureza desses acordos; d) local de compra de insumos e formas de

pagamento; e) preferéncia pelos locais de compra.

F) Composigdo de capital - essa varidvel foi opera -
cionalizada através da andlise do inventdrio na unidade de produ-
géo. O inventario é a relag3o dos bens de capital que compdem a

infra estrutura da unidade de producd3o, envolvendo: a) terra; b)
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- culturas permanentes: c) benfeitorias e melhoramentos: d) maqui -

4 . . . o
nas, veiculos, equipamentos e utensilios; e) animais de trabalho

e produgdo.

Os valores dos itens a, b, c, d, e compdem o valor
do capital fixo da unidade de produgdo. O valor do capital fixo
@ as demais despesas com insumos, saldrios e combustiveis forne -

~em o valor do capital de exploracgao.

Sendo a unidade de produg3io definida como 3rea terra
onde a produgdo agricola é realizada e sendo o valor monetario da
terra um dos componentes para o calculo do capital de exploragao,
io seguinte indicador poderd ser utilizado para classificar as UPs:
"proporgdo do valor monetdrio da terra nua (Vtn) em relagdo ao va
lor monetdrio total do capital de exploragdo (VTC Exp.)".

Vtn

. 100 (%)
VTC Exp.

[N

VIC Exp. = capital de explorac3o fixa (inclusive a terra) mais ca

pital de exploragdo circulante.

Esse indicador permite identificar a importancia que
Os demais componentes do capital de exploragdo possuem em relagdo
ao componente terra, ou seja, identificar as UPs que possuam maio

Fes ou menores investimentos no processo produtivo. Por exemplo,

€ a proporgdo entre o valor da terra nua (Vtn) e o valor total
o0 capital de explorag3o for maior que 50%, evidencia-se que as
UPs apresentam niveis baixos de capital de explorag3o. Se tal re-
agdo apresentar uma proporgdo menor que 50%, as UPs refletem ni-

eis altos de capital de exploragao.
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Para determinagdo dos valores monetdrios obtidos com

relagdo aos itens referentes ao capital de exploragao fixo e cir-
culante, o presente estudo adotou o seguinte critério: a) terra
' nua - tomou-se como base os valores monetdrios obtidos na regido,
ou seja, Cz$ 60.000,00 por hectare (ha) por se tratar de dreas
préximas a sede do municipio, ao mercado consumidor, com boas vias
. acesso, eletrificagdo rural e agua para irrigagdo; b) terras
com culturas permanentes - foi atribuido o valor de Cz$ 95.000,00
por hectare (ha) em fungd3o da fase ou das condigdes que as lavou-
ras apresentaram: c) terras com culturas tempordrias e pastagens-
para essas terras os valores monetarios foram de Cz$ 72.000,00,ex
cluindo os custos para a formagdao de cercas que constam na rela -
gd3o das benfeitorias; d) benfeitorias, mdquinas, motores e imple-
mentos agricolas - foram levados em conta os valores monetdrios
referentes ao estado de conservagdo e ao tempo de utilizaglo que
apresentaram em relagdo aos valores atuais; e) animais de traba -
lho e produgdo - para os animais de trabalho fofém atribuidos va-
lores monetdrios de Cz$ 20,000,00, observando-se a idade e a capa
cidade de trabalho. Para os animais de produg3o observou-se a im-
| portincia econdmica, raga, idade e, em alguns casos, foram consi-
derados valores monetdrios de Cz$ 320,00, referentes ao preco da

arrobagao.

Para os custos varidveis (insumos + m8o-de-obra) uti

lizou-se o seguinte critério: a) Insumos - procurou-se saber a
. . I'd

quantia que o produtor gastou em insumos agricolas na safra 1985/

86: b) Mdo-de-obra - com relagdo a esse item, utilizou-se o valor

de Cz$ 80,00, correspondente ao pagamento feito por dia~homem
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(D-h) na regifio, multiplicando tal valor pela quantidade de forga

de trabalho absorvida na unidade de produgao.

G) Relagdes sociais dentro do nicleo de colonizagdo-
%essa varidvel foi identificada através de perguntas abertas procu
rando levantar as seguintes dimensdes: diferentes formas de ajuda
mitua existente entre os colonos do nicleo J.K.: a existéncia de
scordo de parceria e/ou arrendamento entre colonos: as relagdes
de trabalho do tipo assalariamento permanente ou tempordrio entre
0s colonos; dependéncia comercial ou de crédito n3o institucional

entre os produtores do referido nucleo.




+. RESULTADOS E DISCUSSXO

O presente capitulo consta de quatro partes. Na pri?
| meira parte foram analisados os resultados da tabulagdo de cada
varidvel sdécio-econdmica, utilizados para identificag8o de unida-
des de produgdo. Na segunda parte foram idéntificadas categorias
| de unidades de produg3o0 que apresentaram caracteristicas em comum
com as varidveis analisadas: nivel de comercializagdo, grau de es
pecializagdo, relagdo de produgdo, capital de exploragdo e valor
bruto da produgdo, agrupando-os em categorias mais abrangentes.Na
terceira e quarta partes discutiu-se o uso de recursos administra
tivos pelas diferentes categorias de produtores, como também as
relagdes sociais que os en;revistados mantiveram dentro e fora do

nicleo colonial J.K., além da identificagfio de problemas e possi-

veis solugOes na perspectiva dos produtores entrevistados.



4.1. Classificag3o sbécio-econdmica de UPs

Utilizando os indicadores anteriormente descritos,fo
ram inicialmente identificadas 11 categorias de unidades de produ
¢d3o, (Quadro 1). As dez primeiras categorias foram formadas por
unidades de produgd3o (UPs) onde a principal fonte de renda de
seus titulares originava-se de atividades agropecudrias. A maio -
ria das UPs dos produtores entrevistados (84,00%) foram incluidas
dentro destas 10 categorias. A categoria XI foi'ponstituida de 4
UPs (16,00%) e seus titulares desenvolviam atividades agropecud -
rias combinadas com atividades n3o agricolas, as quais contribui-

ram com mais de 50% da renda familiar.

Como pode ser observado através do Quadro I, todas
as UPs analisadas nesse estudo apresentaram, em comum, as seguin-

tes caracteristicas: alto nivel de comercializac3o (mais de  70%

‘|da produgdo eram comercializadas) e alto grau de especializagado

(mais de 50% da produglo originavam-se de uma 86 linha de explora
gdo). Tais caracteristicas indicam que a renda gerada nessas uni-
dades originava-se de poucas linhas de exploragd3o e o produto ob-

tido destinava-se, fundamentalmente, ao mercado.
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Considerando especificamente as UPs em que seus titu

lares possuem a atividade agropecudria como principal fonte de
renda, elas podem ser diferenciadas quanto a predominincia da for
ga-de-trabalho familiar ou do trabalho contratado. As categorias
I, II, III, IV e V representam as unidades de pProdugdo onde a for
Ga de trabalho familiar predominava sobre o trabalho contratado ,
-onstituindo 52% do total das UPs estudadas, (Quadro 1). A catego
ria VI, formada de 3 UPs {12,00%), engloba as unidades de produ -
30 em que a forga de trabalho familiar apresentava propor¢des a-
proximadamente iguais i mio-de-obra contratada, isto &, entre 45
a 50%. As categorias I, II, III, IV e V- sio, portanto, constitui
das de unidades de produgdo tipicamente familiares e a categorla
VI é formada de UPs que est3o numa faixa de transigdao, embora a
mao-de-obra familiar tenha peso considerdvel no trabalho nelas

realizado.

Todavia, se tais unidades possuem caracteristicas

Femelhantes quanto ao uso da forga-de-trabalho, elas podem se di-
ferenciar quanto ao nivel de capital de exploragdo e/ou valor bru
Lo da produgdo. Por exemplo, as UPs situadas nas categorias I e
‘I apresentavam baixos niveis de capital de exploragdo. Nessas ca

I
}egorlas a relagdo entre o valor da terra nua (Vtn) e o valor to-

al do capital de exploragido (VTIC Exp.) foi maior que 50%, indice
omado, nesse estudo, como indicador de baixo nivel de capital de

xploragdo. A relagdo VTn/VTC Exp. nas categorias III, IV, V e VI
01 inferior a 50%, interpretada como alto nivel de capital de ex
loragao percentagem que indica que as UPs classificadas nas ca-

tegorias I e II apresentavam menores investimentos na unidade de




lonial J.K., Mata de S3oc Jo8o-BA, 1987.

QUADRO 1 -~ Categorias sdcio-econ®micas de unidades de produgdo identii--:adas, nuicleo co-

Variaveis

Categorias

Unidade de produgdo cuja renda do titular origina

se de atividade agropecudria

Unidade de prcdugdo cuja princi
pal fonte de renda orig%nava—se
de atividades ndo_agricolas

I

II

III

Iv

v

VI

VII

VIII

IX

X

XI

n=4 n=4

n=1 n=2

n=2

n=3

n=1

n=1

n=1

n=2

(05-FBV) (02~55) (04-33) (03-10)

Nivel de comercializag¢do alto

Grau de =zspecia_izacdc alto

Forga de traba-
lho

Prcdcminantemente
familiar
Intermediaria
Predcminancia de
empregados contr.

*

-«

*

*

*x

*

*

*

-«

*

*

*

*

¥

*

*

*

*

*

*

-«

*

*

*

*

Nivel de capita. de

exp._oragdo

3aixc
Alto

Nivel de -ralor zrzto

da prciugdo

3aixc
Medic
Alto

Produtos explora

dcs

Mandioca farinha
““andioca raiz
Fruticultura/Ole
ricultura
Fruticultura
Pimenta do -einc

Suinccultura

Bovinoculcura misca

Amendoim

FCNTE: Czlios da cesquisa.

1987.




39

produgdo que as classificadas nas categorias III, IV, V e VI.

Detectou-se, também, que as UPs onde a forga de tra-
balho familiar Predominava sobre o trabalho contratado diferencig
ram-se quanto ao valor bruto da producio (VBPA). Os niveis de

VBPA foram, nesse estudo, estabelecidos da seguinte forma*:
Até 600 MVR = Baixo

601 - 3000 MVR = Mé&dio
de 3000 MVR

Alto.

As UPs classificadas nas categorias I e III apresen-
taram niveis de VBPA baixos, as UPs localizadas nas catetorias 11,
IV e VI VBPA médio e as UPs classificadas na categoria V apre sen-
taram VBPA altos, (Quadro 1). Pode-se observar, através do Qua';
dro 1, que os diferentes niveis de VBPA estdo associados aos dife
rentes produtos explorados. As UPs que se dedicavam a fruticultu

ra e olericultura obtiveram rendimentos médios e altos em relagao

as UPs que exploravam mandioca raiz ou a fabricagdo de farinha.

As unidades de produgdo onde se detectou uma predomi
nincia da mio-de-obra contratada sobre a mdo-de-obra familiar fo-
am também diferenciadas em relagdo ao nivel de capital de explo-
ragdo e valor bruto da produgdo. As UPs classificadas ma catego-
ia VII apresentaram niveis de capital de exploragdo baixo enquan
© as UPs incluidas nas categorias VIII, IX e X obtiveram niveis
e capital de exploragdo alto, (Quadro 1). Quanto ao valor bruto

a produgdo (VBPA), as UPs classificadas na categoria X obtiveram

é/ Sobre a operacionalizag3o dessa varidvel veja segio Metodolo-
gia. ’
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um volume alto de VBPA; as UPs classificadas nas categordas VII
| @ IX obtiveram niveis médios de VBPA e as UPs classificadas-pa ca
 tegoria VIII, niveis baixos, (Quadro 1). Observou-se, também,
que entre as UPs nas quais predominava a forga de trabalho contra
tada, as unidades que se dedicavam 3 exploragdo da fruticultura e
olericultura obtiveram niveis de VBPA médios e altos, enquanto as

+ 28 que exploravam a mandioca obtiveram niveis de VBPA baixos.

Como foi anteriormente observado, as unidades de pro
dugdo cujas titulares n3o possuiam a atividade agricola como a
principal fonte de renda foram incluidas na categoria XI. Essa ca
tegoria.foi constituida de quatro UPs (16,00%) as quais se dife-
renciaram em relagdo a forga de trabalho e ao valor bruto da
produgdo. Das 4 UPs, a forga de trabalho familiar predominou em
1 unidade, a forga de trabalho contratada foi predominante em 2
unidades e 1 unidade encontrava-se em Situagdo intermediaria. Em
duas dessas UPs houve a predominineia de baixo n?vel de valor bru
to da produgdo (VBPA), enquanto as outras duas UPs ~apresentaram
VBPA médio ou alto, (Quadro 1). O VBPA alto foi obtido pela UPon

de a fruticultura era explorada. As UPs que obtiveram VBPA baixo

se dedicavam a suinocultura e i bovinocultura mista (leite/corte).
hma das UPs classificadas nessa categoria apresentou um nivel de
VBPA médio, sendo a mandioca, para a producdo de raiz, sua princi
pal exploragdo, (Quadro 1). Os titulares das UPs classificadas
na categoria XI possuiam atividades tipicamente urbanas tais co-

mo: funciondrios do polo petroquimico e da administragdo publica.

+ O procedimento multidimensional adotado nesse estudo

permitiu diferenciar as 25 UPs através de um conjunto de varidveis
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analitico-descritivas em 11 categorias sécio-econdmicas. Esse pro
cedimento demonstrou que unidades onde as areas variavam entre 10
a 25 ha, usualmente denominadas de pequenas propriedades, puderam
apresentar niveis elevados de comercializag3o e especializagdo e
uma diférenciagﬁo quanto: a) a forga de trabalho - familiar, in-
termedidria e contratada; b) ao capital de exploragdo - alto e
,aixo; ¢) ao valor bruto da produgd3o - baixo, médio e alto. Esse
processo permitiu, ainda, identificar as atividades que proporcio
navam niveis mais e menos elevados de valor bruto da produgdo a-

gropecuaria.

Em sintese, o método multimensional conduz a um
diagndéstico das unidades de produgd3o que pode ser util aos traba-
lhos de assisténcia técnica e extensdo rural. Através dessa clas
sificagdo, o servigo de extensdo pode estabelecer estratégias que
visem & melhoria do desempenho das unidades de produgdo gquanto ao

uso mais eficiente dos fatores de produg3o ou a combinagdo de pro

dutos explorados.

| Para facilitar a andlise das relagdes em que os titu
\
[lares das 25 UPs estudadas mantém dentro e fora do setor rural,

l
kbem como a identificagdo dos problemas que defrontam no desenvol-
vimento das suas atividades agropecuarias, as 1l categorias de u-

nidades de produc3o foram reagrupadas em 4 categorias, de acordo

com as especificagdes indicadas no Quadro 2.
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4.1.1. categorias agrupadas

As dez primeiras categorias formadas de UPs, cuja
principal fonte de renda dos seus titulares originava-se de ativi
. dades agricolas, foram agrupadas em trés grandes categorias, iden
i .ificadas pelas letras A, B, e C, como mostra o Quadro 2. A cate

~goria XI, constituida de UPs onde a renda de seus titulares se

originava, em maiores proporg¢des, de atividades n3o agricolas, pas

Lsou, agora, a ser designada de categoria D, (Quadro 2).

‘ Relacionando as categorias agrupadas, (Quadro 2), com
ias caracteristicas gerais das unidades de produgdo discutidas no
iCapitulo 1, (Introdugdo), observou-se que as UPs aqui identifica-
\das aproximavam-se das unidades denominadas de "empresa familiar"
iou "empresa agropecuaria capitalista". As unidades de produg ao
{denominadas de empresa familiar sdo UPs caracterizadas por: 4&rea
imodular: elevada composigdo de capiﬁal, predomindncia do trabalho
ifamiliar: alto grau de especializagdo e comercializagdo. Algumas
idessas caraéteristicas estdo presentes nas UPs agrupadas nas cate
Egorias A e B, as qﬁéis poderiam, assim, ser denominadas de "empre
isas familiares". Exisgem, porém, entre elas algumas diferengas.
Por exemplo, na categoria A, o nivel de capital de exploragao foi
baixo, assim como a renda gerada em 44% dessas unidades. Também,
com ﬁelagéo a categoria B, identificou-se que a renda gerada em
28% das UPs foi baixa. No entanto, em nenhum dos casos onde a
r

Ln'enda foi c¢lassificada como baixa, foi evidenciada a sua comple -

entagdo com o trabalho do titular ou com o trabalho de membros de




QUADRO 2 - Principais caracteristicas das categorias agrupadas.

Categorias
Indicadores
¢ A B C D
N=9 N=7 N=5 N=4
1/ Predomindncia de Predomindncia Predominincia de Intermediaria
TMOF /TAUP mais de 50% da de mais de 50% mais de 50% da Familiar n=1 n/N=25%
mdo-de-cbra fami da mdo-de-obra md3o-de-obra con- Cont.+Fam.n=1 n/N=25%
liar familiar tratada Contratada n=2 n/N=50%
n=9 p/N=lOO% n=7 n/N=100% n=5 n/N=100%
2/ vtn > 50% Vtn £ 50% Vtn > 50%=Baixo Vtn » 50%=Baixo
- (Baixo) (Alto) n=3 n/N=60% n=1 n/N = 25%
C.Exp.= VTn = = % =7 = % V
VTC Exp n=9 n/N=100% n/N=100% . & 50%=Alto Vtn £ 50%=Alto
n=2 n/N=40% n=1 n/N = 75%
VBPAé/ Baixo Até 600MVR n=4 n/N= 44% n=2 n/N= 28% - =1 n/N = 25%
em Médio 601-3000MVR n=4 n/N= 44% =4 n/N= 58% n=4 n/N=80% n=2 n/N = 50%
=1 n/N= 14% n=1 n/N=20% n=1 n/N = 25%

MVR Alto > 3000MVR n=1 n/N= 12%

FONTE: Dados da pesquisa

1/ TMOF/TAUP = tempo de trabalho familiar em relagdo ao tempo de trabalho absorvido na uni
dade de produgio. -
2/ vtn/VTC.Exp = valor de terra nua em relagdo ao valor total do capital de exploragio —»
baixo 50% < vtn£50% alto.
3/ VBPA = Valor bruto da produgdo —transformado em MVR (Maior Valor de Referéncia, base
- 85/86 — BACEN).

1584
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sua familia fora da unidade de produgdo. Por conseguinte, pode -

seé classificar as UPs das categorias A e B como empresas familia-

res ou unidades prdximas das empresas familiares.

Embora ndo possuindo dreas multimodulares, duas das

unidades agrupadas na categoria C apresentam caracteristicas da

| empresa capitalista: predomindncia da forga de trabalho contrata-
. Jda; produgdo de valor de troca: elevado nivel de capital de explo
ragdo; valor bruto da producdo médio e alto. As demais UPs agru-
padas nessa categoria aproximam-se do conceito de empresa capita-

| lista, tendo como Unica diferenca o baixo nivel de capital de ex-

ploragao.

} Como foi observado anteriormente, a categoria D re-

presenta as UPs cujos titulares exercem outras atividades fora do

setor rural (funciondrios publicos ou do polo petroquimico), ati-

|
' vidades que representam as suas maiores fontes de renda. Como
|

lforma de exploragdo da atividade agricola, o Quadro 2 mostra que

\essas unidades poderiam ser classificadas como empresas familia -
i

'res ou capitalistas, dependendo de como os fatores de produgdo s3o
iinternamente organizados. No entanto, a unidade que poderia ser
‘classificada como empresa familiar apresentava baixos niveis de

capital de exploragao e renda, mas o fundamental para a compreen-

|

sdo dessas unidades € o sentido que os produtores atribuem a ter-
ra: se para produgao, reserva de valor ou recreagdo e nesse caso
especifico, as unidades possuem um carater recreativo. A medida

iem gue ndo predominava a fungdo produtiva, a classificagao de

|
|
|

~ . . . . ’ .
tais UPs como unidades familiares nd3o tinha significado analiti

‘co=descritivo.



O tipo de explorag3o agropecudria predominante entre

as 25 UPs estudadas (olericultura e fruticultura), os altos ni-
veis de comercializacdo e capitalizagdo s3o indicadores de que
tais unidades est3o integradas no complexo-agroindustrial. Nas
segdes seguintes, esse processo de integragdo, as relagdes que

seus titulares mantém dentro do setor rural, bem como a utiliza -

;80 dos recursos administrativos ser3o discutidos.

4.2. Uso de recursos administrativos

O uso de recursos administrativos estd associado ao
conceito da forma de organizagdo da produgd3o. No modelo tedrico
desse estudo considerou-se que as UPs do tipo empresarial produ-
zem, fundamentalmente, valores de troca, dependem da tecnologia in
dustrial para produzir e as operag¢des nelas efetuadas sdo avalia-
das do ponto de vista das relagdes beneficio/custo. Por conse-
guinte, considerou-se que o0 uso de recursos administrativos fosse
um dos tragos caracteristicos das unidades empresariais, sejam

elas familiares ou capitalistas.

Embora essa pesquisa ndo tenha sido orientada para
um estudo mais aprofundado do uso dos recursos administrativos, as
informagdes contidas no Quadro 3 mostram que a maioria dos produ-

tores entrevistados utilizaram anotagdes de receita e despesa. Os

' demais inq;cadores de uso de recursos administrativos foram mais

expressivos nas categorias C e D, (Quadro 3). Deve-se, no entan-
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to, observar que, sendo tais indicadores relacionados com as obri
gagdes trabalhistas, era de se esperar que a sua incidéncia nas

categorias A e B, onde o trabalho da familia era predominante, fos

Se menor .

A informagdo mais importante que pode ser extraida
do Quadro 3, é que, justamente o indicador que expressa a rela -
Gdo beneficio/custo, foi citado com mais frequéncia pelos produto
res entrevistados em todas as categorias. A predomindncia desse
recurso administrativo pode ser um resultado dos niveis de comer-
cializagd3o e capitalizagd3o das UPs estudadas. Comparando os re-
sultados econdmicos, expressos pelo valor bruto da produgdo, ob-
servou-se que os entrevistados que n3o utilizavam forma de anota-
gdo de receita e despesa,'eram também os produtores que apresenta

vam os rendimentos mais baixos.

4.3. Relagdes sociais dentro do nicleo colonial J.K.

Embora ndo sendo considerada no quadro tedrico deste

estudo, o trabalho de campo mostrou que a origem étnica dos entre

' vistados tornou-se uma variadvel importante para o estudo das rela

¢des sociais dentro do nicleo colonical J.K., uma vez que ela con
dicionou as formas de ajuda mitua ali existentes. A maioria dos
produtores entrevistados (68,00%) eram de descendéncia japonesa e
'0s demais entrevistados (32,00%) foram classificados como "de des

|
cendéncia brasileira". Os entrevistados de descendéncia japonesa

N



- QUADRO 3 - Uso de recursos administrativos por categorias de unidade de producgdo.

Categorias
Recursos administrativos A B C Total
(N=9) (N=7) (N=5) (N=4) (N=25)
n/N n/N n/N n/N n/N
n % n % n % n % n %
AnotagOes de receitas e
despesas 5 55,50 4 57,10 3 60,00 4 100,00 16 64,00
Folha de pagamento - - 4 57,10 3 60,00 3 75,00 10 40,00
Recibo de 132 saldrio - - 3 42,80 3 60,00 3 75,00 9 36,00
Recibo de férias - - 3 42,80 3 60,00 3 75,00 9 36,00
Livro ou ficha de regis-
tro de empregado - - 2 28,50 3 60,00 2 50,00 7 28,00
N3o utilizacgdo de .
recurso administrativo 4 44,40 2 28,50 - - - - 6 24,00

FONTE: Dados da pesquisa.

LY
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eram colonos assentados nos lotes originados das fazendas Lunda,
Itapecirica e Camacari. Constitufam um grupo fechado, cujas rela
¢des do tipo ajuda mitua se restringiam aos produtores da mesma
origem étnica. Esse grupo possuia uma forma de organizagdo inter
na peculiar, se comparada a organizagdo dos colonos "de origem bra
sileira". Os tragos culturais da cultura japonesa, ou seja, seus

costumes e valores religiosos, eram fatores condicionantes de

“unid3o, dando aos membros do grupo o sentimento de "nés", distin-
grup

- guindo-os dos demais colonos, isto é, dos “"outros".

Os problemas comuns aos grupos de produtores de ori-

~gem japonesa eram discutidos em uma "assembléia" da comunidade, na

qual eram escolhidos produtores para representar os interesses

da comunidade frente aos setores da administragdo piblica, agen-

'tes financeiros e demais instituigBes. Eram também distribuidas

tarefas entre os membros no que se referia ao transporte de crian

‘§as para a escola, ajuda no preparo do solo e plantio, constru -

¢des de benfeitorias e atividades exercidas sem remuneragdo.

Esses colonos recebiam ajuda do governo japonés em
forma de linha de crédito agricola (custeio ou investimento) a ju

ros inferiores as taxas do mercado. Tais recursos eram obtidos

através do Banco América do Sul, no entanto, existia o crédito

ndo institucional. Entre os membros da comunidade japonesa, ha-
via um produtor que possuia melhor situagdo econdmica e financia-
va a produgdo de pequenos produtores e, nessa modalidade de finan
ciamento, o pagamento dos empréstimos contraidos era efetuado a-

través de produtos.
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Os produtores classificados ccmo de "descendéncia bra

sileira" ndo possuiam‘uma estrutura de organizag3o como a descri-

ta acima. A forma de ajuda mitua entre eles era efetuada através
de "pequenos favores", como empréstimo de pequenos equipamentos.

Em situagBes esporddicas .como, por exemplo, danificag3o de estra-

das e pontes provocada por chuvas, os vizinhos reuniam-se em muti

30, N3o existia uma associagdo formal ou informal que oOs unisse

|na solugdo de problemas comuns.

'explicagles. Elas evidenciam situagBes em que se processam a in-

ﬁteragﬁo social dentro do ndcleo colonial J.K. e que podem ser ob-

‘jeto de futuros estudos. L

« A origem étnica. dos entrevistados estava, também,

-—
associada 3 natureza da exploragdo agropecudria. Os produtores
classificados como "de origem brasileira" (oito entrevistados) de
dicavam-se as atividades como a produgdo de mandioca, bovinocultu
ra e suinocultura, enquanto as "de origem japonesa" se dedicavam
a olericultura e fruticultura, atividades que geravam, de modo ge
‘ral, maiores rendas brutas. Em fungdo das atividades desenvolvi-
das pelos produtores "de origem brasileira" e as rendas por eles
geradas, cinco de suas UPs foram classificadas na categoria A, o
que representava 55,50% do total de UPs incluidas nessa categoria.
ambém na categoria D, constituida de ﬁPs, cuja principal fonte
de renda de seus titulares originava-se de atividades nd8o agrico-
las, predominaram os entrevistados "de origem brasileira". Das

quatro UPs* incluidas na categoria D, trés pertenciam a produtores

"de origem brasileira", os quais eram também funciondrios publi-

As informac¢Ses obtidas nessa pesquisa ndo constituem \\

ri

1
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cos ou do polo petroquimico.

Além da forma de ajuda mitua, outros indicadores fo-
ram estabelecidos para detectar as relagBes sociais entre os pro-
dutores do nicleo colonial J.K. Tais indicadores relacionavam-ge

com arrendamento, parceria e assalariamento de colonos. No entan

- to, tais indicadores n3o foram evidenciados através das entrevia-

tas realizadas, significando que o arrendamento, parceria ou assa

- lariamento de colonos a colonos n3c constituem pratica usual nes-

se nucleo de colonizagdo. Por outro lado, o estudo de eampo evi-
denciou a existéncia da intermediag3o no processo de camercializa

¢do exercida por dois colonos, a qual serd discutida ma segdo se-

guinte,

4.4. RelagOes sociais fora do nicleo colonial J.K.

Para o estudo das relagdes que os colonos do ntcleo
colonial J.K. mantipham com 0 setor urbano-industrial foram utili
zadas as seguintes varidveis: processo de comercializagdo da pro-
dugdo: uso do crédito rural; acesso i assisténcia técnica; parti-
cipagdo em associagdes formais. Essas varidveis foram considera
das como dimensSes do processo de intégragéo desses produtores ao
complexo agroindustrial e foram discutidas na segdo 3.3., Modelo

Tedrico.
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4.4.1. Processo de comercializagdo

Os produtos comercializados pelos produtores entwre-
vistados atingem o mercado através de trés processos basicos de
venda: direta no préprio lote; CEASA; feira livre, (Quadro 4). A

“.Xcegdo dos produtores da categoria C, o processo de comercializa

| G380 apontado com maior frequéncia foi a venda direta no lote, (Qua
;dro 4). Essa forma de comercializagdo é caracterizada por uma ne
gociagdo direta do produtor com os intermediadrios, os quais eram
proprietdrios de "boxes", na CEASA. Dois desses intermedidrios e
iram, também, produtores do préprio nicleo de colonizagdo J.K. A
‘comercializagéo direta no lote era feita por produtores que ndo
dispunham de veiculos préprios para o transporte dos seus produ-
tos ou nd3o dispunham de recursos para o custeio das despesas de
transporte do nucleo colonial até a CEASA, localizada no centroin

dustrial de Aratu (CIA). Segundo os entrevistados, os pregos ob-

tidos através desse processo de comercializagdo eram inferiores
a0s pregos que poderiam obter através da venda direta & CEASA ou
mesmo através da feira livre, realizada na cidade de Mata de Sdo

Joao.

A comercializagdo através da feira livre foi mais
frequente entre os produtores das categorias A e B, (Quadro 4).

Os pregos nela obtidos eram, na opini3o dos entrevistados, melho-
res que os obtidos pela venda no lote. Todavia, a demanda de pro
dutos na feira livre n3o era suficiente para absorver toda a pro-

dugdo dos entrevistados, obrigando-os a comercializar a maior par




QUADRO 4 -~ Canais de comerc{éiizéégo”identificados por categorias de

.nidades de producio.

Categorias
Canais de comercia A B c Total
lizacio (N=9) (N=7) (N=5) (N=4) (N=25)
n/N n/N n/N n/N n/N
n % n % n % n % n %
Vendas no lote 5 55,50 4 57,10 1 20,00 4 100,00 14 56,00
CEASA(centro Industrial de
Aratu) 4 44,40 3 42,80 4 80,00 1 25,00 12 48,00
Feira livre 4 44 ,40 3 42,80 - - 1 25,00 8 32,00

FONTE: Dados da pesquisa.
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te de seus produtos diretamente no lote. A comercializagdo atra-
vés da feira livre, apresentava para os produtores uma vantagem a
dicional por ser realizada na cidade de Mata de S3o Jodo, distan

te 12 km do nicleo colonial J.K., os custos de transporte eram in

- feriores aos custos de transporte para a CEASA, localizada a 60

- km do nucleo colonial.

A venda direta na CEASA foi mais frequente entre os
produtores da categoria C, (Quadro 4), a qual era realizada duas
vezes na semana (quarta e sexta feira), quando os caminhdes carre
gados de produtos agricolas, encaixotados, se dirigiam para a
CEASA-CIA, entregando a mercadoria diretamente ao atacadista, de

descendéncia japonesa, que detinha boa parte da produgdo do  nu-

%cleo colonial J.K., ao comprar os produtos daqueles que ndo dispu

nham de transporte para a condugdo dos produtos, bem camo a sua

distribuigd3o aos varejistas locais e mercados municipais.

Os produtos comercializados através de intermediagdo

sdo vendidos, de modo geral, & vista. No entanto, alguns produto

res (36,00%) informaram que, dependendo do volume de produto nego
‘ciado, o intermedidrio pagava a metade & vista e a outra, em um
1prazo de 30 dias. N3o existia nenhum acordo formal de compra e
venda entre produtor e comprador. N3o foi também detectado a pre
senga do grande capital comercial (representado pelos supermerca-
dos), nem do grande capital industrial (representado pelas indus-
trias de processamento de matéria prima agricola) que caracteri-
zam © processo de integragdo da produgdo familiar com o complexo
agroindustrial em algumas regides brasileiras. Os intermediirios

que atuam na area de estudo s30 comerciantes locais de pequeno e




54

médio porte, detentores de "boxes" na Central de Abastecimento do

- Centro Industrial de Aratu (CEASA-CIA).

A expectativa de prego era, segundo 80,00% dos entre

' vistados, um fator de determinagdo do produto a ser cultivado e

do tamanho da drea a ser plantada, orientagdo tipica de uma produ

¢do voltada para o mercado, seja ela desenvolvida em UPs do tipo

familiar ou capitalista. Nessa 6tica, os produtores entrevista -

;dos consideravam a estrutura de comercializagdo existente na area

de estudo como deficiente e apontaram-na como um dos principais

obstdculos que se defrontava com o desenvolvimento de suas ativi-

‘dades. Como forma de solucionar esse problema, 22,20% dos produ-

‘tores da categoria A, 14,30% dos produtores da categoria B, 40,00%

dos produtores da categoria C e 50,00% dos produtores da catego -

ria D defendiam a criag3o de uma "filial" da CEASA-CIA, no munici

pio de Mata de S3o Jodo.

A aquisigdo de insumos (fertilizantes e defensivos)

era efetuada no comércio local ou através da compra em grupo dire
@amente da fdbrica. A segunda forma era mais comum entre os pro-
Butores de descendéncia japonesa. Maquinas e equipamentos eram
obtidos diretamente dos revendedores locais ou situados em Salva-

aor.

4.4,.2, Uso do crédito rural

O Quadro 5 mostra que a maioria dos produtores, inde
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jpendente da categoria a que pertencem, usou recursos do crédito
' rural institucional para as atividades de custeio e/ou investimen
‘ton durante o periodo 1983/85. Todos os produtores, que usaram
 estes recursos, declararam ter recebido orientagdo sobre o uso do
crédito e consideraram-no satisfatdrio. Segundo os produtores en
‘trevistados, as principais dificuldades encontradas para a obten-
~80 do crédito rural foram: atraso na liberagdo das parcelas
(28,00%); juros altos (32,00%); parcelamento na liberagdao de re-

'cursos (16,00%): prazo curto para a quitagdo de empréstimos (8, 50%)

Tanto o crédito de custeio quanto o crédito para in-
vestimento s3o liberados mediante laudos de supervisdo e orienta-
¢d3o técnica por érgdos credenciados pelo agente financeiro. No ca
so especifico do ndcleo colonial J.K., o érgdo credenciado era a
EMATER-BA que contava com um nimero reduzido de técnicos na 4drea
(3 técnicos) para atender a um publico potencial estimado em 1 200
produtores. Em decorréncia disso, muitas vezes havia um acumulo

de servigo impossibilitando a agilizag¢3o da liberagdo da parcela.

A baixa proporgdo de técnicos em relaglo ao piblico potencial de

produtores foi considerada por 20% dos entrevistados caomo respon-
L

sdvel por uma assisténcia técnica pouco eficiente, o que serd dis

cutido na préxima segl3o deste capitulo.

Para outros produtores, a primcipal dificuldade na
pbbtengdo do crédito estava no descompasso entre as rendas geradas
nas suas unidades de produgdo e as taxas de juros cobradas. A par
tir da perspectiva do produtor, essa situagao era agravada pelo
prazo de quitagdo das parcelas. Eles referiam-se ao crédito de

custeio que tinha o prazo de um ano para quitagdo, mas o pagamen-
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to de juros era efetuado semestralmente. Segundo esses produto -

res, tal situagdo era resultante da falta de uma politica goyerna

hental definida e orientada para o pequeno produtor.

. Apesar das dificuldades apontadas na obtengdo do cré
Fito rural, o seu uso era difundido entre os produtores entrevis-
&ados, cuja situagdo contradizia, ainda que a nivel local, dos re
Fultados encontrados por outros estudos, que originados do crédi-
to, concentravam-se nos grandes e médios produtores comerciais.No
entanto, deve-se observar que os produtores incluidos nesse traba
lho eram colonos de um projeto de colonizagl8o oficial e operavam

|

como agricultores comerciais. Essa situagdo especifica pode ter-

lhes facilitado o acesso ao crédito institucional.

| 4.4.3. Acesso a assisténcia técnica

| De acordo com os dados do Quadro 6, a maioria (80,00%
dos produtores entrevistados tinha acesso & assisténcia técnica, a
Qual era prestada pelo escritdrio local da EMATER-BA, da cidade
qe Mata de S3c Jodo. Os entrevistados consideravam a assisténcia
tgcnica como um fator importante para o desenvolvimento de suas
atividades. No entanto, também consideravam que a assisténciaque
chebiam ndo era satisfatdria, pois, segundo eles, as visitas dos
técnicos ndo eram constantes em decorréncia do pequeno numeroc de

[ 4 . o ’
tecnicos existente no referido escritdrio. Realmente, o escrito~-

rio local de Mata de S3o Jodo contava, no periodo em que essa pes
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quisa foi realizada, com um engenheiro agrdnomo, um veterindrio e
um técnico agricola, os quais tinham ainda que atender a produto-
res de municipios vizinhos. Os entrevistados, que declararam n3o
~receber assisténcia técnica (20,00%), n3o a consideravam necessa-

ria e, por isso, n3o procuravam os servigos da EMATER-BA.

A constatagdo de que a maioria dos entrevistados per
~-ebla a assisténcia técnica como um fator importante para o desen
'volvimento de suas atividades pode estar associada i natureza co-
mercial e empresarial da exploragdo desenvolvida nas UPs do ni-
cleo colonial J.K. O nivel de capitalizagdo e a tecnologia deman
dada pela exploragio de hortigranjeiros poderiam estar aumentando
'a necessidade de servigo de técnicos especializados. O fato de
‘alguns produtores considerarem que o nimero de técnicos existente
na area n3o era adequado, para atender as suas necessidades, pode
‘reforgar essa observagd3o. Embora apresentada por 8,00% dos entre
wvistados, torna-se relevante, aqui, a sugestao de que o servigo
de assisténcia técnica deva oferecer cursos de treinamento para

agricultores e empregados sobre o manejo de priticas agricolas.

4.5. Problemas defrontados no desenvolvimento das atividades

agropecuari as

Além dos problemas relacionados com crédito rural e

ssisténcig técnica, discutidos anteriormente, os entrevistados

ambém indicaram outros obstdculos que dificultavam o desenvolvi-



QUADRO 6 - Categorias de produtores e acesso a assisténcia técnica.

Categorias
N . Total
Acesso a assisténcia
A B C D
t’ .
ecnica (N=9) (N=7) (N=5) (N=4) (N=25)
1983-1986
( ) n/N n/N n/N n/N n/N
% n % n % % n %
Produtores que procuraram
a assisténcia técnica 100,00 5 71,40 3 60,00 75,00 20 80,00
Produtores que nao procu-
raram a assisténcia técni
- 2 28,60 2 40,00 25,00 5 20,00

Ca

FONTE: Dados da pesquisa.

6S
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'mento de suas atividades agropecudrias, (Quadro 7). Entre os pro
| 2
Lblemas destacaram-se a "intermediag3o no processo produtivo" e os

In

| altos pregos dos insumos" apontados por 48,00% dos entrevistados.

Em seguida, a "dificuldade na contratagdo de m3o-de-obra" indica-

ida por 24,00% dos produtores entrevistados.
i De acordo com esses produtores, o problema da inter-

riediag8o é resultado da n3o existdncia de uma filial da CEASA no

| . . ~ ~ ~ A e
anlciplo de Mata de S3oc Jodo, bem como da n3o existéncia de uma

| . . . . .
cooperativa organizada e apta a prestar servigos de comercializa-
|

Gdo aos produtores da regifio. Os altos precos dos insumos sdo vis
|

Eos como resultado da falta de uma politica de estabilizagio dos

|

pregos que compatibilize os custos dos insumos cém os pregos dos
ﬁrodutos agricolas. Consideram, ainda, que a auséncia de uma
éooperativa "fortemente estruturada" contribua para a elevagao
QOs custos dos insumos agropecudrios. A dificuldade para contra-

tagio da mio-de-obra & atribuida i proximidade do polo petroquimi

|

qo, © qual atrai os trabalhadores agricolas em fungdo dos altos
salirios que lhes é oferecido.

|
|
|
tais problemas podem ser contornados através de uma cooperativa

A maioria dos entrevistados (60,00%) apontou que

q{‘ze lhes preste servigos de comercializagdo da préodiugdo e de insu-
mos e lhes favorega a aquisigdo ou o aluguel de maquinas e equipa
mentos. Os demais entrevistados nd3o indicaram possiveis meios pa
ra a solugdo desses problemas e descartaram a cooperativa como um
meio alternativo, pois, consideraram que n3o existe, entre os pro

dutores, predisposigdo nem interesse para a associag¢do. Conside-~

raram, também, que os dirigentes de cooperativas n3o possuem, de
|

|



QUADRO 7 - Problemas apontados pelos produtores como obstdculos ao d.-=2nvolvimento das a-

tividades agropecuarias.

4

Categorias Total
Problemas A B ¢ D
(N=9) (N=7) (N=5) (N=4) (N=25)
n/N n/N n/N n/N n/N
n % n % n % n % n %
Intermediagd3o no processo
de comercializagdo 7 77,80 3 42,85 2 40,00 - - 12 48,00
Altos pregos dos insumos 5 55,50 4 57,14 2 40,00 1 12,00 12 48,00
Dificuldade na contrata -
2 22,20 1 11,11 1 20,00 2 50,00 6 24,00

¢3o de mao-de-obra

FONTE: Dados da pesquisa.

T9
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modo geral, sensibilidade bpara oOs problemas dos produtores.

4.6. Participag¢d3oc em associagdes formais

Foi observado na literatura revisada, que existe, en
tre as categorias de produtores empresarios, sejam elas capitalis
tas ou familiares, uma tendéncia para a organizagdo a nivel insti
tucional. Essa tendéncia i associagdo resulta do confronto de
interesses entre os agricultores e outros atores econdmicos inte-
grantes do complexo agroindustrial. A associagdo a organizagao do
tipo cooperativas, por exemplo, pode apresentar para o produtor
uma forma de aumentar a sua parte no prego final do seu produto,
através de obtencdo de melhores pregos, evitando a intermediagdo
Ou através do acesso ao beneficiamento, & mecanizagdo. Associa -
¢Oes dessa natureza podem assumir um carater de defesa dos -seus
interesses em relag3o a politicas de pregos que visam a transfe -
réncia da renda do setor agricola para o setor urbano-industrial.
Os estudos revisados também indicaram que, para uma parcela dos
produtores rurais, tais associag¢®es podem constituir n3o um ins-
trumento de defesa dos seus interesses, mas um meio que evite a
desintegragdo da unidade de produg3o, dando aoc seu titular condi-

¢Bes minimas necessdrias para manter-se no processo produtivo,

Constatou-se, nesse estudo, que a maioria dos produ-
tores entrevistados percebiam a cooperativa como um meio poten-

cial para a solugd3o de problemas tais como os relacionados com a
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intermediag8o e altos pregos dos insumos. Embora tais produtores
fossem associados a uma cooperativa existente no préprio nucleo
colonial, eles n3o a percebiam como uma organizagdo capaz de de-
sempenhar tais fungdes. A imagem que os entrevistados possuiam
dessa cooperativa associava-se a uma instituigdo de intervengao
do Estado que inclusive lhes impunha um diretor. A cooperativa
:.a vista, também, como "uma repartigdo publica" ligada é'Secretg
ria da Agricultura e "cabide de emprego" de protegidos politicos.
No entanto, o fato de considerarem a sociedade cooperativa como
um possivel meio de solugdo de problemas é um indicador de que a
imagem negativa que possuiam da cooperativa local ndo atingia a

imagem que tinham da cooperativa como uma instituicdo social.

As informag¢Ses obtidas, através dessa pesquisa, reve
lam que o associativismo nesse nitcleo colonial necessita de estu-
dos mais aprofundados que elucidem questdes que nd3o foram aqui
abordadas como, por exemplo: os motivos pelos quais os colonos
ndo assumiram o controle da cooperativa ou as razdes pelas quais
ndo interferiram para que ela fosse reestruturada. No entanto, de
tectou-se que, ao se integrarem ao setor urbano industrial como
fornecedores de mercadorias e consumidores de insumos, maquinas,
equipamentos e servigos, os produtores entrevistados sentiram a
necessidade de organizar-se para enfrentar uma realidade que se

tornou mais complexa.
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4.7. Sintese

O uso de um procedimento multidimensional em que um
conjunto de varidveis analitico-descritivas seja estabelecido a
partir do processo de organizagdo da produgdo e de integragdo das
unidades de produgdo agropecudrias ao mercado, permitiu diferen -
ciar as 25 UPs estudadas em 11 categorias sécio-econdmicas. Essa
atitude demonstrou que unidades onde as dreas de terra variavam en
tre 10 a 25 ha, usualmente denominadas de pequenas propriedades pe
lo procedimento unidimensional, podem apresentar niveis elevados

de comercializagdo e especializacg3o e uma diferenciagdo quanto:

a) ao uso da forca de trabalho;
b) a niveis de capital de exploragio;

c) a niveis de valor bruto da producio,

Quanto a utilizagdo da forca de trabalho empregada,
verificou-se que em 52,00% das UPs (categorias I, II, III, IV e
V) predominavam a m3o-de-obra familiar, em 20,00% das UPs (catego
rias VII, VIII, IX e X), a mio-de-obra contratada e, em 12,00% das
UPs (VI), a forga de trabalho familiar apresentava proporgdes prdé

ximas da forga de trabalho contratada.

Com relagdao ao capital de exploragao, as UPs situa-
das nas categorias I, II e VII obtiveram niveis de capital de ex-
ploragdo baixos, enquanto as categorias III, IV, V, VI, VIII, IX

e X, niveis de capital de exploragdo alto.

Quanto ao valor bruto da produgao (VBPA) as UPs das

C3tegorias I, III e VIII obtiveram niveis baixos, as UPs classifi
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cadas nas categorias II, IV, VI, VII e IX niveis médios e as UPs

incluidas nas categorias V e X, niveis altos.

Os resultados desse estudo mostraram que os diferen-
tes niveis de VBPA estavam associados aos diferentes produtos ex-
plorados. As UPs que operavam com fruticultura e olericultura a-
presentavam niveis médios e altos de VBPA e as UPs que dedicavam

¢ produgdo de mandioca, niveis de VBPA baixos.

As unidades de produgdo, cujos titulares nio pos-
suiam atividades agricolas como principal fonte de renda, foram
incluidas na categoria XI, que foi constituida de quatro UPs

~ S

(16,00%) , as quais se diferenciaram em relagao a forga de traba-
lho e ao valor bruto da produgdo. Com relagdo a forca de traba-
l1ho, em 25,00% dessas UPs a forca de trabalho familiar foi predo-
minante: em 25,00%, verificou-se uma proporgdo intermedidria e em
50,00% dessas UPs predominou o trabalho contratado. Quanto ao
VBPA, 50,00% das UPs dessa categoria apresentaram niveis baixos,
enquanto os 50,00% restantes apresentaram rendimentos médios e &l
tos. Nessa categoria o VBPA também variou em fungdo da exploracdo
agropecudria exercida em cada UP: ou seja fruticultura/olericultg

ra, pecudaria mista, suinocultura e mandioca.

Para facilitar a andlise das relagBes em que os titu
lares das 25 UPs estudadas mantém dentro e fora do setor rural,
bém como a identificagdo dos problemas que defrontam com o desen-
volvimento de suas atividades agropecuidrias, as 11 categorias de
unidades de produg¢do foram agrupadas em quatro categorias A, B, C

e D.
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Relacionando as categorias agrupadas com as caracte-

risticas gerais das unidades de produgdo discutidas no Capitulo 1
(Introdugdo), observou-se que as UPs aqui identificadas em A e B
aproximavam-se das unidades denominadas de "empresas familiares",

e as identificadas em C e D, "empresa agropecudria capitalista",

Embora essa pesquisa n3o tenha sido orientada para
um estudo mais detalhado sobre o uso de recursos administrativos,
as informagSes obtidas mostraram que a maioria dos produtores en-
trevistados utilizam anotagdes de receita e despesa. Os demais in
dicadores de uso de recursos administrativos foram mais expressi-
VOs nas categorias C e D que nas A e B onde o trabalho familiar e
ra predominante. Todavia, a informagdo mais importante que pode
ser extraida desse estudo é que justamente o indicador, que ex-
pressa a relagdo beneficio/custo, foi citado com mais frequéncia
pelos produtores entrevistados em todas as categorias. A predomi
nancia desse recurso administrativo pode ser um resultado dos ni-

veis de comercializagdo e capitalizagdo das UPs estudadas.

Com relagdo aos canais de comercializag3o, observou-
se que a comercializagdo realizada no lote (56,00%) foi mais ex-
pressiva em relagdo a realizada diretamente na CEASA (48,00%) ou
na feira livre (32,00%), fato que se deve & grande dificuldade que
os produtores enfrentavam em termos dos altos custos do frete.

i
| Quanto ao uso do crédito rural, a maioria dos produ-
tores, independente da categoria a que pertenciam, usaram recur-
sos do crédito institucional para as atividades de custeio e/ou

i#vestimento, durante o periodo 1983/85. Todos os produtores que

usaram esses recursos declararam ter recebido orientagdo sobre o
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uso do crédito e consideraram-no satisfatdério. Segundo og produ-
tores entrevistados, as principais dificuldades encontradas para
a obtengdo do crédito rural foram: atraso na liberagdo das parce-
las (28,00%): juros altos (32,00%); parcelamento na liberac8o dos
recursos (16,00%); prazo curto para a quitagdo de empréstimo
(8,50%). Para outros produtores, a principal dificuldade estava
no descompasso entre as rendas geradas nas suas unidades de produ
gdo, situagdo essa agravada pelo prazo de quitagdo das parcelas,
referindo-se ao crédito de custeio, que tinha um ano para quita -

g30, com juros cobrados semestralmente.

Tanto o crédito de custeio como o investimento sdo
liberados mediante laudos de supervis3o e orientagdo técnica por
érg3o credenciado pelo agente financeiro. No caso especifico do
nicleo colonial J.K., o 4rg3o credenciado era a EMATER-BA, que
contava com um nimero reduzido de técnicos na drea (3 técnicos)pa
ra atender a um publico de 1.200 produtores. Em decorréncia, mui
tas vezes havia um acimulo de servigo impossibilitando a agiliza-
gdo da liberagdo da parcela. A baixa proporgdo de técnicos em re
lagdo ao publico potencial de produtores foi considerada por 20%
dos produtores entrevistados como responsdvel por uma assisténcia

técnica pouco eficiente.

A constatagdo de que a maioria dos entrevistados per
cgbia a assisténcia técnica como um fator importante para o desen
volvimento de suas atividades pode estar associada a natureza co-
mercial e empresarial da explora¢do desenvolvida nas UPs do nu =-
cleo colonial J.K. O nivel de capitalizag3o e a tecnologia deman

dada pela exploragdo de hortigranjeiros poderiam estar aumentando
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a necessidade de servigo técnico especializado.

Com respeito as relag®es sociais dentro do ndcleo co
lonial J.K., o trabalho de campo mostrou que a origem étnica dos
titulares das UPs estudadas condicionava as formas de ajuda mitua
ali existentes. A maioria dos produtores entrevistados (68,00%)
era de descendéncia japonesa e os demais entrevistados (32,00%)fo
Tam classificados como de "descendéncia brasileira". No que se
refere a formas de ajuda mitua, os de descenddncia japonesa pos-
suiam uma forma de organizagdo interna peculiar, se comparada com
a organizagdo dos "colonos de origem brasileira". Ela abrangia
atividades ligadas a representagdo de interesses da comunidade
frente as instituigdes externas ao nicleo de colonizagdo, bem co-
mo atividades pertinentes ao dia-a-dia da comunidade; transporte,
preparo do solo e construgdes de benfeitorias. Os tragos cultu-
rais da cultura japonesa, isto é, os seus costumes e valores reli
giosos constituem, provavelmente, fatores condiqionantes dessa
unido, dando-lhes o sentido de "ndés" distinguindo-os dos demais
colonos, ou seja, "dos outros". Os produtores classificados como
de "origem brasileira" n3o possuiam uma estrutura de organizagao
como a descrita acima. A forma de ajuda mitua entre eles era efe
tuada através de "pequenos favores" como empréstimo de pequenos e
quipamentos. N&3o existia uma associagdo formal ou informal que
qs unisse para a solugdo de problemas comuns. As informagdes ob-
fidas nessa pesquisa ndo constituem explicagdes. Elas evidencia-
ram situagSes em que se processava a interacdo social dentro do

nicleo colonial J.K., que pode ser objeto de futuros estudos.
|

Quanto a participagdo em associagdes formais, consta
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tou-se que a maioria dos produtores entrevistados percebia a coo-
perativa como um meio potencial para solugdo de problemas tais co
mo os relacionados com a intermediagdo e altos pregos dos insumos.
Embora tais produtores fossem associados a uma cooperativa exis -
‘
tente no prdéprio nicleo colonial, eles n3o a percebiam como uma
organizagdo capaz de desempenhar tais fungdes. A imagem que os
*atrevistados possuiam dessa cooperativa associava-se a uma insti
tuicao de interven¢do do Estado que, inclusive, lhes impunha um
diretor. A cooperativa era vista, também, como "uma repartigdo pu
blica" ligada a Secretaria da Agricultura. No entanto, o fato de
considerarem a sociedade cooperativa como um possivel meio de so-
lugdo de problemas é um indicador de que a imagem negativa que
possuiam da cooperativa local n3o atingia a imagem que tinham da
cooperativa como uma instituig3o social. Entretanto, detectou-se
que, ao se integrarem ao setor urbano industrial como fornecedo -
res de mercadorias e consumidores de insumos, maquinas, equipamen
tos e servigos, os produtores entrevistados sentiam a necessida-
de de organizar-se para enfrentar uma realidade que se tornou mais

complexa.

Quanto aos principais problemas apontados pelos en-
trevistados como obstdculos ao desenvolvimento de suas atividades
destacaram-se: "intermediag3o no processo produtivo" e os "altos
pkegos dos insumos apontados por 48,00% dos entrevistados, segui-
dos da "dificuldade na contratagdo de m3o-de-obra" indicada por

24,00% dos produtores entrevistadqs.

!

De acordo com esses produtores, o problema da inter-

mediagdo é resultado da n3o existéncia de uma filial da CEASA no
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municipio de Mata de S3o Jodo, bem como da n3o existéncia de uma
cooperativa organizada e apta a prestar servigos de comercializa-
gdo aos produtores da regido. Os altos precos s3o vistos como ﬁg
sultado da falta de uma politica de estabilizagdo dos pPregos que
compatibilize os custos dos insumos com Os pregos dos produtos -a<
gricolas.Consideram ainda,que a auséncia de uma cooperativa "for-
"émente estruturada" contribua para a elevagdo dos custos dos in-
sumos agropecudrios. A dificuldade para contratagdo da mio-de-o-
bra é atribuida & proximidade do polo petrogquimico, o qual atrai
Os trabalhadores em fungd3o dos altos saldrios oferecidos. A maip
ria dos entrevistados (60,00%) apontou tais problemas como contor
naveis através de uma cooperativa que lhes preste servigos de co-
mercializagdo da produgdo e de insumos, bem como lhes favorecer a

aquisigdo ou o aluguel de mdquinas e equipamentos.

O procedimento multidiménsioual, adotado nesse estu-
do, permitiu diferenciar 25 UPs através de um conjunto de varia-
veis analitico-descritivas em 11 categorias sécio-econdmicas. Tal
procedimento demonstrou que unidades onde as ireas variavam entre
10 a 25 ha, usualmente denominadas de pequenas propriedades, po-
dem apresentar niveis elevados de comercializagdo e especializa -
¢80 e uma diferenciagdo quanto a forga de trabalho, capital de ex
pPloragdo e valor bruto da produgdo. Em sintese, o método multidi
ansional conduz a um diagndstico das unidades de produgdo que po
de ser util aos trabalhos de assisténcia técnica e extens3o ru-
ral. Através dessa classificac3o, o servigo de extensdo pode es-
tabelecer estratégias que visem a melhoria do desempenho das uni-
dédes de produgdo, tanto quanto ao uso dos fatores de produgdo ou

a|combinagio dos produtos explorados.




S. CONCLUSOES E SUGESTOES

O presente estudo identificou no nucleo colonial J.K.
duas categorias sécio-econdmicas de unidades de produgao: a
de "empresa familiar" e a "empresa agricola capitalista”, nas
quais existem diferengas quanto a organizagdo da produgdo e a
forma como essas unidades se integram ao setor urbano indus-

trial.

O estudo mostrou que todas as unidades estdo volta-
das para o mercado consumidor (CEASA, FEIRA LIVRE), integrando-se
com o setor urbano industrial, através da aquisigdo de maquinas,
equipamentos e insumos modernos, apoiadas pelo crédito rural e

orientadas pelo servigo de extensdo.

Foram identificados tipos distintos de unidades de
produgdo, mostrando que os produtores possuem problemas e formas

de interagdo diferenciados dentro do nicleo colonial J.K.

O presente estudo mostrou, através da analise inter
pretativa, a percepgdo do produtor referente aos prgblemas por

elles enfrentados no desenvolvimento de suas atividades rurais e
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as diferentes formas de ajuda mitua existentes. Para solucio nar
as dificuldades que foram apresentadas a principal sugestdo i-

dentificada pelos produtores foi a necessidade de uma cooperativa.

A EMATER-BA tem como orientagdo de trabalho atuar jun
to aos nicleos de colénizagﬁo, partindo do pressuposto de que os
produtores assentados pertencem a uma mesma categoria sécio—ecoqé
mica, com interesses ndo diferenciados, enfrentando os mesmos pro
blemas e tendo, em principio, as mesmas aspirag®es ao desenvolvi-

mento de suas atividades.

Esse estudo demonstrou que tais pressupostos ndo se
confirmaram, o que nos leva a sugerir que as propostas de traba-
lho da EMATER=BA devam ser restruturadas e redirecionadas nesse
sentido. Antes de se estabelecer a ag¢3o extensionista é necessi-
rio caracterizar, a partir de um enfoque multidimensional, a popu
lagdo alvo para que ndo ocorram as impropriedades aqui identifica

das.




6. RESUMO

Esse trabalho teve como objetivo caracterizar sdécio-
economicamente as unidades de Produgdo do nucleo colonial J.K.,si
tuado no municipio de Mata de S30 Jo3o - BA, através do procedi ‘-

mento multidimensional.

O quadro tedrico dessa pésquisa foi fundamentado nos
estudos de ALENCAR & MOURA FILHO (4), LOPES (13), MOLINA FILHO
(16), PEREZ (21) e SORJ & WILKINSON (27) que procuraram retratar
as formas de organizagdo da produgdo e o modo de integragdo das

unidades de produgdo com o setor urbano industrial no Brasil.

—~

O método multidimensional, aqui adotado, permitiu di
ferenciar 25 UPs, através de um conjunto de varidveis analitico
-descritivas em 11 categorias sécio-econdmicas. Esse procedimen
to demonstrou que unidades onde as dreas variavam entre 10 a 25
ha, usualmente denominadas de pequenas propriedades, podem apre -
sentar niveis elevados de comercializagdo e especializagd3o e uma
diferenciagdo quanto a forga de trabalho, capital de exploragdo e

|

valor bruto da produgdo. A integrag3o com o setor urbano indus-

trial se dd na forma de aquisic3o de insumos, maquinas e equipa -
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mentos, sendo apoiada por 6rg3os financeiros e orientada pela As-

sisténcia Técnica. ,

Considerando a caracterizagdo sécio-econdmica de
produtores rurais um importante instrumento para elaboragao de
sistema de produgdo, planejamento agricola e assisténcia técnica,
foram identificados tipos distintos de unidades de produgao, mos-
trando que os produtores possuem problemas e formas de interagao

diferenciados dentro do nucleo colonial .J.K:

.

O presente estudo mostrou, também, através da andli-
se interpretativa, a percepgdo dos produtores referente aos pro-
“blemas por eles enfrentados no desenvolvimento de suas atividades

rurais e as diferentes formas de ajuda mitua existentes.

Em sintese, o'procedimento multidimensional conduz
a um diagndstico das unidades de producd3o que pode ser util aos
trabalhos de assist@ncia técnica e extensdo rural. Através dessa
classificagdo, o servigo de extensdo pode estabélecer estratégias
que visem a melhoria do desempenho das unidades de produgao, tan-
to quanto ao uso dos fatores de produg¢io, quanto a combinagdo dos

:Produtos explorados.



7. SUMMARY

This work aimed to characterize social economically
the production units (UPs) of the Colonial J.K. Nucleus, located
at the municcpality of Mata de S3o Jodao - BA, by using a multidi-

mensional procedure.

The theoretical framework of this research was based
on the studies of ALENCAR & MOURA FILHO (4), LOPEZ (13), MOLINA
FILHO (16), PEREZ (21) and SORJ & WILKINSON (27), who described
the forms of organization of production and the way of the
integration of production units with the urban-industrial sector

in Brazil.

The multidimensional method adopted here, allowed to
distinguish 25 production units, through a set of analytical -
descriptive variables, into ll social-economical categories. This
Lrocedure showed that units with areas ranging from 10 to 25 ha,
usually called small properties, may present high levels of
commercialization and specialization, and a differentiation regard
‘ing to the type of labor force, exploration capital and gross

value of production. The integration with the urban-industtial
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sector takes place through the acquisition of inputs, machineries
and equipments, being supported by financial organizations and

by the technical assistance agency.

Considering the social-economical characterization of
farmers an important tool for the elaboration of production sys -
tems, agricultural planning and technical assistance, different
types of production units were identified, which showed that the
producers have problems and ways of interaction differentiated

within the Colonial J.K. Nucleus.

The present study showed also, by an interpretative
- analysis, the producers' perception referring to the . problems
: coped~withtby them during the development of their agricultural

| activities, and the different ways of existing mutual aid.

In short, fhe muldidimensional procedure leads to a
diagnosis of the production units which may be useful to the
technical assistance and rural extension servicés. Through such
classification, the extension service may establish strategies
which can improve the performance of the production units in
'relation to the use of production factors as well as the combina

tion of the explored products.
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